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Editoria

Mas vinculos,
mas oportunidades

Alguna vez utilicé el ejemplo de la polinizacién
como metafora del proceso de transferencia de
conocimiento que da origen a la metodologia y
también a las buenas practicas de las personas
CREA. Los vinculos y las relaciones estratégicas
= que nacen de dicho proceso son un activo fun-
damental para todos los que formamos parte del
Movimiento porque son generadores de un capital
invaluable.

Somos una red colaborativa de personas para personas, que compartimos entre
pares para mejorar. Esa es nuestra identidad. Y por eso debemos poner, cada vez
mas, foco y esfuerzo en articular formas innovadoras y eficaces de hacer que
esa transferencia permee a tantos rincones de la comunidad como sea posible.

Llegar cada vez a mas personas permitird poner en valor una visién ampliada del
sector como motor del desarrollo, como generador de riquezas y oportunidades
en forma sostenible. Y, ademads, fundamentalmente, nos conducira a cumplir
el suefio que compartimos: el de una Argentina con igualdad de oportunidades
para todos.

Dicha transferencia y trabajo colaborativo también debe concretarse mas alla
del propio Movimiento CREA para formar una red con otros, fomentando el
trabajo interinstitucional para construir y fortalecer vinculos transformadores
que nos permitan mejorar y crecer como personas y empresas, pero que también
generen desarrollo en las comunidades de las que somos parte.

Valles Cordilleranos es una de las regiones del Movimiento que ilustra este
pilar activamente. Ha generado y fortalecido vinculos fuera de la red, con otras
personas e instituciones, generando asi un alto impacto en todos los niveles
de su comunidad: productivo, académico, politico, econémico. Sin ir mas lejos,
la Unidad Productiva de la Facultad de Ciencias Agrarias de la Universidad
Nacional de Cuyo ya es miembro CREA. Un ejemplo de articulacién y trabajo
interinstitucional que podran conocer en detalle en las paginas de esta edicién,
junto a otros casos e historias de construccién colaborativa que han tenido y
tienen lugar en la regién.

La proxima Asamblea de Presidentes tendra lugar en la Ciudad de Mendoza
durante la semana CREA de mayo. Quiero aprovechar esta oportunidad para
invitarlos, representados por sus presidentes de grupo, a vivir y conocer de cerca
estos ejemplos de iniciativas y procesos de construccién entre instituciones, que
se vienen desarrollando en la zona.

Mis mejores deseos para este afio que comienza.
Un abrazo,

Santiago Negri
Presidente de CREA
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CREA Vignerons

Un grupo integrado por pequenos empresarios vitivinicolas.
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El CREA Vignerons (del francés “viticultores”)
nacid en plena pandemia y esta integrado
por pequefios empresarios de la region Valles
Cordilleranos que se dedican a cubrir toda la ca-
dena de valor, desde la produccion de uva hasta
la elaboracion y comercializacion de vinos con
marca propia. En algunos casos, también llevan
adelante emprendimientos turisticos.
Dedicarse a tan complejas y variadas activida-
des no es una tarea facil, menos atin en soledad.
Asf que, en el afio 2020, cuando las circunstan-
cias obligaron a poner el freno de mano al ajetreo
diario, algunos empresarios vitivinicolas se pre-
guntaron por qué no armar un grupo CREA de
bodegas atendidas por sus propios duefios.

La iniciativa favorecié el contacto entre em-
presarios vitivinicolas de diferentes regiones,
quienes durante los primeros tiempos —como
era usual en esa época— intercambiaron expe-
riencias e informacion a través de plataformas
virtuales.

‘Al encontrarme personalmente con los de-
mas integrantes del grupo, tiempo después
de comenzar a funcionar en un entorno virtual,
adverti que habfamos desarrollado vinculos
muy solidos a pesar de no habernos visto nun-
ca frente a frente”, recuerda Marcelo Richard,
endlogo y propietario, junto a su primo Mauro
Villarejo, de la Bodega Trapezio, localizada en
Lujan de Cuyo, Mendoza.
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Marcelo Richard, endlogo y propietario, junto a su primo Mauro
Villarejo, de la Bodega Trapezio, localizada en Lujan de Cuyo, Mendoza.

Una vez finalizada la emergencia sanitaria, la
virtualidad se mantuvo en los encuentros, aun-
gue en el marco de reuniones hibridas, donde
se combinaba tanto la participacién presencial
como remota en funcion de la disponibilidad de
cada uno de los integrantes del grupo. A pesar
de que el CREA funciona oficialmente de mane-
ra hibrida, dado que abarca seis provincias, tiene
programadas dos giras técnicas por afio, las
cuales se espera que sean 100% presenciales.
“Todos los integrantes del grupo hacemos fren-
te a las mismas complejidades presentes en
una bodega, pero con recursos mucho mas
limitados, con lo cual la metodologia CREA re-
sulta esencial para ganar eficiencia y lograr una
sinergia’, explica Marcelo.

Los problemas presentes en el sector son tan vas-
tos como desafiantes: distorsiones cambiarias
que obstaculizan el negocio exportador, inflacién
de costos internos, dificultades para conseguir
ciertos insumos y mano de obra, problemas lo-
gisticos y desastres climaticos (como la helada
intensa registrada en noviembre de 2022).

‘Al tener experiencias y perfiles diferentes,
aportamos distintas miradas de acuerdo a los
planteos realizados por cada integrante del
grupo, que pueden abarcar cuestiones agronoé-
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micas, empresarias, logisticas o comerciales”,
apunta Marcelo, quien realiza su propia distri-
bucién comercial de vinos en las principales
urbes del pais.

En ese sentido, una de las propuestas que pre-
tende cristalizar el grupo en 2023 es la “Caja
Vignerons”, una seleccién mensual integrada
por diferentes vinos de las bodegas que forman
parte del CREA, de manera tal de potenciar y
diversificar la matriz comercial, ademas de con-
solidar una identidad propia.

“Gracias al CREA podemos compartir proble-
mas con nuestros pares y abrir la cabeza para
atender a los numerosos desafios que debe-

mos afrontar todos los dias como pequefios
empresarios vitivinicolas”, expresa Ezequiel
Bellone, agrénomo vy propietario de Vifiedos
Yacoraite, localizado en la provincia de Jujuy; se
trata de una de las fincas viticolas con mayor
altitud del mundo.

‘Al intercambiar experiencias podemos alla-
nar el camino en muchos aspectos, para asf
no repetir errores que otros ya han cometido o
aprovechar cuestiones que resultaron exitosas;
eso permite ahorrar una cantidad considerable
de tiempo en una actividad en la que, precisa-
mente, el tiempo es uno de los recursos mas
escasos’, resume Ezequiel. B4

Integrantes del CREA Vignerons
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La red CREA junto
a INTA y la Facultad

La importancia del trabajo interinstitucional.
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Si bien el auge de la viticultura argentina vino
de la mano de algunas cepas insignia de origen
europeo —con el Malbec a la cabeza— casi un
tercio de la superficie de vides del pais corres-
ponde a variedades denominadas “criollas”.

Las variedades criollas se consideran autéctonas
porque se originaron en Sudamérica como resul-
tado del cruce natural que se dio entre las plantas
de vid traidas primero por los espafioles y luego
por inmigrantes de otras naciones europeas. Asi
surgid, por ejemplo, el Torrontés riojano.

En los ultimos afios, algunos agrénomos, eno-
l6gicos y bodegueros comenzaron a sacar del
“arcon de los recuerdos” algunas variedades
criollas olvidadas para elaborar vinos muy in-
teresantes con ese recurso que es parte del
patrimonio genético y cultural argentino.

Hasta hace algunos afios, la tinica forma de dife-
renciar una variedad de vid de otra era mediante
la observacion de las caracteristicas morfolo-
gicas de hojas, apices, brotes y racimos, entre
otras variables. Pero ahora la identificacion pue-
de realizarse mediante métodos moleculares
gue son mas exactos e inequivocos.

“Gracias a la herramienta de analisis molecu-
lar, que estudia partes especificas del ADN,
pudimos identificar 28 variedades criollas
diferentes, de las cuales 18 corresponden a ge-
notipos no conocidos, mientras que otras 10 ya

estaban estudiadas’, comenta Jorge Prieto, in-
vestigador del INTA Mendoza.

Para la identificacion, los investigadores em-
plearon marcadores moleculares validados por
la Organizacion Internacional de la Vid y el Vino
(OIV), ademas de estudios nacionales e interna-
cionales en la materia.

En el marco de un convenio firmado entre INTA
y CREA se estan multiplicando e implantando
variedades de uvas criollas en viveros y fin-
cas mendocinas y sanjuaninas pertenecientes
a empresas viticolas de la region CREA Valles
Cordilleranos.

“En una primera etapa estamos implantando
Criolla chica, Balsamina y Anis, mientras que
posteriormente trabajaremos con Criolla N° 1;
son cuatro variedades, detectadas por la inves-
tigacion de INTA, que consideramos, de acuerdo
a pruebas piloto realizadas en laboratorio, que
tienen potencial enoldgico’, explica Jorge.

La variedad Anis es blanca y cuenta con un
perfil aromatico muy particular y similar, en al-
gunos aspectos, al Sauvignon Blanc. La Criolla
chica, también blanca, dispone de un buen po-
tencial tanico y puede generar vinos frescos y
delicados. Las otros dos, Balsamina y Criolla
N°1, tienen entre sus parentescos al Malbec
y podrian ser interesantes para elaborar vinos
tintos.

Criolla n°1

Criolla Chica

Balsamina

Uva Anis

Variedades criollas con potencial enoldgico detectadas por la investigacion de INTA

~
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El valor de
un vinculo

Consideramos a nuestra Universidad
como parte del sistema de innovacién
soclal que genera conocimientos, los
comparte y transfiere. El trabajo vin-
culado entre la Facultad de Ciencias
Agrarias y CREA confirma esa vision,
creando lazos de colaboracién con un
fuerte impacto en la comunidad acadé-
mica y en la sociedad en general. Es el ~

trabajo conjunto —entre estudiantes,  Maria Flavia Filippini

docentes, investigadores, empresarios Decana de la Facultad de Ciencias Agrarias de la Facultad

y profesionales que integran la red ~ Nacionalde Cuyo

CREA- el modo propicio para la generacion de nuevas 1deas, la concepcion de propuestas superadoras
y la construccion de una mirada comun sobre el futuro de la agricultura de nuestra region. En 2022
hemos podido concretar acciones de gran interés para la Facultad, generando instancias de didlogo
entre docentes, futuros profesionales y productores, evidenciandose una activa participacion. También
hemos abierto las puertas para que nuestros estudiantes se sumen a las reuniones mensuales de CREA,
lo que aumentara sus conocimientos, habilidades, y su red de contactos y, con ello, sus competencias y
condiciones de empleabilidad.

Launidad productiva de la FCA ya es miembro CREA, por lo que durante este afio se organizo una primera
visita en nuestro predio, luego de la cual se recibieron las recomendaciones y sugerenclas para mejorar
nuestra Aula a Cielo Abierto.

Por ultimo, es a partir del reconocimiento de nuestras diferencias y oportunidades que podremos
generar las condiciones que favorezcan la sostenibilidad de nuestra agricultura en todo el territorio,
avanzando en este transformador e innovador vinculo publico-privado que permitird, ademds, mejorar
y engrandecer la FCA.

Yeso Agricola: Azufre + Calcio
Dolomita: Magnesio + Calcio

Yeso Agricola Malargue =l HREN

sultataidelc

Fertilizantes Minerales
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Consulie por correcciones de suelos sddicos con yeso agricola ZEOLITA - PIEDRA POMEZ






201 Revista CREA

“Estamos buscando ampliar la escala producti-
va de las nuevas variedades para estudiar como
se comportan en diferentes zonas y condicio-
nes. Entendemos que se trata de una alternativa
interesante para que pequefios y medianos ela-
boradores de vinos puedan diferenciarse en el
mercado con un producto de calidad”, apunta el
investigador del INTA.

Facultad

A mediados de 2019 la Facultad de Ciencias
Agrarias de la Universidad Nacional de Cuyo
firmé un convenio de colaboraciéon con CREA
con el propdsito de articular actividades de ex-
tension, vinculacién e investigacion. Pero luego

XA
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llegd la pandemia y la posibilidad de realizar in-
tercambios resulto limitada.

Finalmente, en 2022 el acuerdo comenzd a to-
mar forma, por lo que a partir de 2023 alumnos
de la Facultad participaran de reuniones CREA
con el propdsito de difundir el potencial de la
metodologia entre los futuros profesionales,
ademas de aportar una mirada fresca a los di-
ferentes temas tratados en el ambito de cada
grupo.

Adicionalmente, se iniciard el proceso de inte-
gracion de la finca gestionada por la Facultad
a un grupo CREA de la region Valles Cordillera-
nos, de manera tal de potenciar sinergias entre
ambas instituciones. B4
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El primer CREA
fruticola

Un nuevo grupo en la region Valles Cordilleranos.

Marcelo Riveira, empresario fruticola mendo-
cino, asistid en 2019 a una reunion del CREA
Olivicola San Juan (regién Valles Cordilleranos)
para presenciar, como invitado, el funcionamien-
to de la metodologia CREA en accion.
Seentusiasmo tanto con la dindmica que convocéd
aun grupo de colegas —mayormente productores
de duraznos— para organizar una suerte de reu-
nién CREA en la cual presentd el caso de su propia
empresa. Comenzaron entonces a conversar so-
bre la posibilidad de conformar un grupo CREA.
En enero de 2020 los integrantes de la region
Valles Cordilleranos informaron a los interesa-
dos que estaban dispuestos a financiar, durante
un determinado periodo, la remuneracion de un
asesor metodoldgico para que los fruticultores
pudiesen ir conformandose como grupo CREA.
Asi fue como convocaron a Alejandro Toso, ex
miembro y asesor CREA con una trayectoria de
mas de tres décadas en la red, quien asumio la
coordinacién del grupo en formacion. No la tuvo
facil, porque en marzo de ese afio, con la decla-
racion de la pandemia de Covid-19, las reuniones
pasaron a ser estrictamente virtuales.

Si bien los primeros integrantes del grupo eran
productores de durazno para exportacion del Va-
lle de Uco, con el tiempo fueron incorporando a
empresarios fruticolas de la zona mendocina de
General Alvear y también a responsables del area
agricola de grandes empresas que se dedican a
elaborar durazno enlatado. El factor comun en
todos los casos, se trate de empresas familiares
pequefias o medianas o bien de industrias, es
gue todas las empresas producen durazno; en
segundo orden, algunas firmas tienen también
ciruelas, cerezas y manzanas.

“Una cuestion importante desde que comencé a
trabajar en el ambito del grupo CREA es que aho-
ra tengo una vision mas integral de la actividad;
antes la tenfa, por supuesto, pero muy marcada
por el sesgo de mi opinién personal, mientras
gue al compartir informacién con pares de per-
files diferentes el campo de visién se amplia’,
comenta Marcelo.

‘Los conocimientos compartidos en el gru-
po resultaron esenciales para comenzar a
profesionalizar mi empresa, de manera de ha-
cerla sostenible, porque todo esfuerzo, si se
sistematiza, puede continuarse en el tiempo’,
ahade el empresario mendocino.

En 2022, con la decision de institucionalizar el
grupo CREA para comenzar formalmente a ser
parte de la red, decidieron incorporar un asesor
técnico, Héctor Fernandez, quien esta especia-
lizado en produccion fruticola, mientras que
Alejandro Toso permanecié como asesor meto-
doldgico.

“Mientras que el asesor técnico trabaja de ma-
nera personalizada con cada empresa, yo me
encargo de organizar las reuniones CREA, las
cuales estan enfocadas fundamentalmente en
aspectos relativos a la organizacion y gobernan-
za empresaria”, explica Alejandro.

Mas alld del perfil de cada empresa, existen
ciertos problemas comunes a la actividad que
requieren, por su gravedad, el trabajo man-
comunado de muchas cabezas para generar
soluciones sostenibles.

Entre los inconvenientes principales puede
mencionarse la disponibilidad de mano obra,
fendmeno agravado por la pérdida de la cultura
del trabajo frente a la competencia de los pla-
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nes sociales permanentes. A diferencia de otras
actividades intensivas, en las cuales se logré
automatizar la cosecha, eso no es factible en el
caso del durazno.

“Serfaideal quela legislacion vigente contemple
una modalidad especifica para la contrata-
cién temporaria de trabajadores en el sector
fruticola, de manera tal que refleje con mayor
precision la dindmica presente en la actividad,
porgue es muy frecuente que los contratados
roten mucho entre distintas empresas durante
la temporada y soélo asistan pocos dias a cada
una, lo que torna muy compleja la aplicacion
de las disposiciones comunes establecidas pa-
ra en la legislacion general’, resalta Marcelo.
Otro desafio es la crisis hidrica presente desde
hace mas de una década en la regién de Cu-
yo, donde las nevadas cordilleranas, cada vez
menos generosas, obligan a realizar un uso ra-
cional y sostenible del agua. “En el grupo, todas
las fincas tienen riego por goteo presurizado vy,
gracias al conocimiento compartido, hemos lo-
grado eficientizar en cada una de las empresas
el uso de ese recurso, que es vital para poder
defenderse de la mejor manera posible de de-
sastres climéticos, como puede ser el caso de
las heladas tardias”, remarca Marcelo.

Las distorsiones cambiarias, que afectan a

Daniel Medina, Alvaro del Barrio v Cristian Agrelo, encargados todas las actividades agropecuarias, son parti-

de las operaciones comerciales de Drupas S A. en el Mercado cularmente dafinas para Ig fruticultura, porque
Cooperativo de Guaymallén (Mendoza). el sector depende de los ingresos generados
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@ebayacasal.com.ar
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por las exportaciones para afrontar los eleva-
dos costos fijos que requiere la actividad, en los
cuales la mano de obra, las tarifas energéticas
y los fletes tienen una gran incidencia.

Tradicionalmente, la mayor parte de los du-
raznos frescos elaborados tienen como

blema, el cual podria ser solucionado si el Se-
nasa (Servicio Nacional de Sanidad y Calidad
Agroalimentaria) modificara el protocolo ac-
tual para facilitar la importacion de nuevos
materiales desarrollados por genetistas certifi-
cados, tal como sucede en Chile; esto es muy

destinolaexportacion(fun-
damentalmente a paises
limitrofes), mientras que
una proporcion menor se
comercializa en el merca-
do interno. Sin embargo,
cuando las distorsiones
cambiarias hacen invia-

(4

El CREA Fruticola estuvo presente
en el Congreso CREA 2022 con un
stand de manzanas elaboradas
por una de las empresas que
integran el grupo.

importante para el desa-
rrollo de largo plazo de
nuestro sector’, sefiala
Marcelo.

El hecho de haber naci-
do durante la virtualidad
ayudd a los integrantes
del nuevo grupo a visua-

ble el negocio exportador, la sobreoferta de
producto en el mercado interno tiende a depri-
mir los precios mayoristas de las frutas, lo que
complica aun mas la situacion de las empre-
sas, especialmente en un contexto en el cual
el poder adquisitivo del consumidor argentino
viene degradandose de manera progresiva.

“La pérdida de competitividad por falta de
renovacion genética también representa un pro-

b)

lizar la extensa oferta de servicios que ofrece la
red CREA, aunque en algunos casos se requie-
ren adaptaciones locales. “La red tiene muy
buenas herramientas para profesionalizar a
las empresas familiares, pero, por ejemplo, en
el caso del drea de Empresa, mucho esta dise-
flado para atender cuestiones de actividades
extensivas, mientras que las intensivas tienen
requieren otro enfoque porque se gestionan

~

De derecha a izquierda. Darfo Collado (encargado de la Finca de Drupas S.A), Héctor Fernandez (asesor técnico del CREA
Fruticola), Fabian Garbuio (encargado de empaque en Drupas S.A), Alejandro Toso (asesor metodoldgico del CREA Frutico-
la) v Marcelo Riveira (presidente de Dupras S A). La foto corresponde a una visita realizada a Villa Regina, Rio Negro, donde
se presento la metodologia CREA a un grupo de productores fruticolas de esa region.
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con inversiones que se planifican con un ho-  Laintensa helada registrada en noviembre de
rizonte de décadas’, comenta el empresario, 2022 fue un golpe durisimo para la actividad
para luego agregar que “tenemos un trabajo  porque liquidé buena parte de las cosechas
por delante para acortar ((¢ previstas. Pero es en

esa brecha’. .~ Laheladaintensaregistradaen =~ mementos  dificiles
Ademas de profesionali- noviembre de 2022 fue un golpe cuando mas necesario

zar la gestion de las em- . o resulta el apoyo entre
. durisimo para la actividad porque . .
presas, en el grupo tienen o pares. “Los desafios y
liquid¢ buena parte de las

como objetivo activar la . problemas que tene-
conformacion de otros cosechas previstas. mos son complejos vy
CREA fruticolas en dife- >» multiples, pero entien-
rentes regiones argentinas, de manera tal de  do que la manera adecuada de encararlos es
consolidar el intercambio con pares de otras interpretarlos como una oportunidad para ha-
zonas y potenciar la riqgueza de las interaccio-  cer crecer una actividad que nos apasiona’,
nes disponibles en la red. resume Marcelo.
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Un fideicomiso olivicola
en Mendoza

Una empresa CREA de la region Valles Cordilleranos.
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La figura del fideicomiso permite que, con apor-
tes de pequefias sumas de capital de multiples
inversores, se puedan concretar grandes pro-
yectos productivos. En la finca olivicola de
ADBlick pueden dar testimonio de eso.

ADBlick Olivos se encuentra estructurado me-
diante dos proyectos dentro de una misma
finca: Olivos |, en ejecucion desde 2009, con
un total de 256 hectdreas, y Olivos Il, vigente
desde 2011, que agrupa otras 576 hectareas.
El predio cuenta con disponibilidad para desa-
rrollar productivamente otras 120 hectéreas.

El emprendimiento productivo disefiado por
ADBIlick, empresa que cuenta con fideicomi-
sos en diferentes actividades agroindustriales,
tiene —sumando Olivos |y II= un total de 380
inversores de diferentes perfiles. La cuota mini-
ma de acceso es de 13.000 ddlares.

Integrante del CREA Olivicola San Juan (region
Valles Cordilleranos) y localizado en Reduccion,
departamento de Rivadavia (Mendoza), el fidei-
comiso cuenta con derecho de agua de riego
proveniente del rio Tunuyan, lo que representa
una gran ventaja al no tener que recurrir a per-
foraciones para obtener agua subterranea. El
riego en toda la finca se encuentra presurizado
y automatizado, de manera tal de hacer un uso
eficiente del recurso en funcién de las necesi-
dades concretas de las plantas.

“La region Valles Cordilleranos cuenta con dos
grupos olivicolas: Olivicola San Juan y Arauco;
en ambos, luego de un gran trabajo, logra-
mos unificar criterios para comparar costos
y margenes, de manera tal de poder efectuar
un monitoreo permanente y comparativo de
indicadores de clave en todas las empresas
olivicolas que integran la red CREA’", explica
Manuel Diez, gerente general de la finca olivi-
cola de ADBlick.

"En la red CREA las empresas olivicolas su-
man en total unas 3500 hectareas y alrededor
del 10% de la produccion nacional, ademas de
estar presentes en todas las provincias produc-
toras: Mendoza, San Juan, Catamarca, La Rioja
y Cérdoba”, afiade.

La finca comercializa los frutos con desti-
no tanto a la industria, para la elaboracién de
aceite de oliva, como a la produccién de aceitu-
na de mesa. Entre sus clientes se encuentran
Molinos, Zuccardi, Sovena y Nucete. También
destina parte de la propia produccion para ela-

borar aceite de oliva a fazén con destino al
mercado externo.

“En los uUltimos tiempos se arrancaron muchas
plantaciones de olivos en Mendoza debido al
avance de la urbanizacién. Por ese motivo, so-
mos actualmente los mayores productores de
aceitunas y aceite de oliva de la provincia’, co-
menta Manuel.

Al finalizar el balance auditado de cada
gjercicio, se realiza una asamblea entre los in-
versores del fideicomiso para decidir, en caso
de haber utilidades, como se gestionaran en lo
gue respecta a la distribucion de dividendos y
reinversion.

‘Los inversores son propietarios de una porcion
de la finca, por lo que, si quieren salir del fidei-
comiso pueden vender su parte. En los casos
en lo que esto ha sucedido, se encontraron con
una revalorizacion de su inversion debido a las
mejoras promovidas en la tierra", remarca.
Tanto la poda como la cosecha de la aceituna
con destino a la elaboracion de aceite se realiza
de manera mecanizada por medio de contratis-
tas, mientras que aquella que se elabora para
aceituna de mesa exige cosecha manual.

Identificacion de origen

A partir de 2022, Mendoza fue la primera provincia argen-
tina en obtener la denominacién de origen para su acelte
de oliva extra virgen. En realidad, se trata de la primera que
se otorgue por fuera de la Unién Europea —después de Tu-
nez— vy la primera en Latinoameérica. Ese logro, prormovido
por la Asociacion Olivicola de Mendoza, entidad gremial
que agrupa a las principales empresas olivicolas, permite
destacar las propiedades del producto mendocino, que
cuenta con un alto contenido de acido oleico otorgado por
la latitud de cultivo y el clima mediterréneo. El acelte con
denominacién de origen puede contar con un minimo de
20% y un maximo de 50% de la variedad Arauco, pudiendo
aparecer, en las proporciones restantes, como comple-
mentarnas Frantolo, Arbequina, Farga, Coratina, Picual y
Cornelki. La acidez debe ser menor a 0,6% con polifenoles
totales mayores a 100 partes por millén.
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El periodo éptimo de cosecha para elaborar
aceite de oliva en la zona se extiende de des-
de fines de abril hasta comienzos del mes de
junio. “La cosecha mecanica de las aceitunas
permite que el tiempo entre la recoleccion vy el
ingreso a la fabrica para el procesamiento sea
minimo, lo que garantiza una elevada calidad
del aceite obtenido’, apunta Manuel.

Grafico 1. Exportaciones mensuales argentinas de aceite de oliva virgen a granel
y precio FOB promedio mensual (uSs/tonelada)
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VALORANDO SU TIERRA

Afortunadamente, la helada intensa que afec-
té a la provincia de Mendoza a comienzos de
noviembre pasado no resulté dafiina para los
olivos porque en ese momento la planta no
se encontraba en una fase productiva critica.
“Venimos transitando una campafia climatica-
mente favorable para la olivicultura’, sefiala el
gerente de la finca.

En Espafa e ltalia, las dos naciones que con-
centran la produccion mundial de aceite de
oliva, las producciones vienen decayendo de

= . manera dramatica por efecto de una sequia
R TR ke combinada con altas temperaturas en los pe-
4500 5 riodos criticos. Adicionalmente, el consumo
mundial de aceite de oliva, que se habia incre-
40 iy mentado luego de la pandemia de Covid-19,
= - experimenté un nuevo salto luego de la inva-
sién de Ucrania por parte de Rusia, dado que
300 | _— ese conflicto bélico provocé disrupciones en
las cadenas de suministro del aceite de girasol.
A oo En ese marco, luego de registrar un piso de 2345
uSs/tonelada en mayo de 2020, los precios de
S - exportacion del aceite de oliva a granel argenti-
o o no comenzaron a subir para superar los 3800
uSs/tonelada en febrero de 2021 y los 4440 en
e L marzo de 2022. Si bien desde mediados de este
afio comenzaron a aflojar, siguen siendo eleva-

G = dos en términos histéricos (ver gréfico 1).
o g Uno de los mayores desafios que enfrenta la
o ¢,. P& é,‘“t,ifff@#“‘éﬁ&ﬁf"ff‘# LT actividad —como muchas otras producciones
intensivas— es la disponibilidad de trabajado-
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El consumo mundial de aceite de oliva, que se habia iIncrementado luego de la pandemia de Covid-19, ~
experimenté un nuevo salto luego de la invasion de Ucrania por parte de Rusia, dado que ese conflicto bélico
provoco disrupciones en las cadenas de suministro del aceite de girasol.

res en los periodos de cosecha, dado que existe

Software Cloud de gestlon contable una proporcién importante de beneficiarios de

para la agriCUItura y la ganaderia planes sociales que optaron por salir del merca-

do de trabajo o, en caso de ingresar, no tienen
un comportamiento predecible al respecto. Otro
inconveniente es la falta de financiamiento ade-
Contabilidad y cuentas corrientes cuado, con tasas de interés accesibles, para
consequir capital de trabajo y aportes orienta-

Fondos, conciliacién bancaria y cash flow dos a realizar inversiones

Impuestos nacionales y provinciales . Otra gran preocupacion en la region es que en
los ultimos afios vienen disminuyendo las neva-
Gestion de insumos y labores \ das y se estan reduciendo los glaciares, con lo

cual el caudal de los rios se retrae y promueve
restricciones hidricas mas prolongadas”, co-

Stock y produccitn de hacienda y granos

Resultados, planeamiento y Tablero de control - i menta Manuel. Parte de ese problema podria
» ser solucionado con perforaciones que capten

DEL 7 AL 10 DE MA AMOS EN . el agua subterranea, pero eso solo es viable si
STAND el costo energético de extraccion y distribucion

B10 del recurso resulta acorde a los ndmeros de la

actividad, que, en cualquier caso, requiere eco-
nomias de escala para ganar competitividad.

= . “Somos optimistas porque contamos con los
e I]h!:ISIS physis.com.ar recursos naturales, la gestion y la tecnologia

_ necesarias para producir un alimento de exce-
NUESTRO SOFTWARE PARA SU NEGOCKD o@phys 2 lente calidad que tiene una demanda creciente

en el mundo”, resume Manuel 24
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CREAlab es el programa de incubacion de star-
tups del Area de Innovacién de CREA que en
2022 llevé adelante su octava edicion. En el
mes de marzo se abrid la convocatoria y luego
de un exhaustivo proceso de evaluacion fueron
seleccionados seis proyectos que atravesaron
un ciclo de capacitaciones y mentoreo de 16
semanas.

El Demoday es la instancia de finalizacion del
ciclo de capacitaciones, que constituye la pri-
mera etapa de laincubacion. Como tal, consiste
en una jornada donde los equipos incubados
exponen ante diversos actores del ecosiste-
ma emprendedor y de innovacion nacional
(inversores, representantes de aceleradoras,
organismos de gobierno y representantes del
ambito académico y del sistema cientifico, en-
tre otros) sus avances, los pasos a seguir y los
hitos a alcanzar en el proceso de desarrollo de
sus respectivos emprendimientos.
Recientemente el evento se realiz6 en forma
presencial en la sede de CREA vy de él partici-
paron las seis startups incubadas. Luego de
las presentaciones, los emprendedores y los
asistentes dispusieron de un espacio para
intercambiar acerca de las particularidades de
las empresas y las soluciones que estan de-
sarrollando. A continuacién, se presentan los
distintos proyectos que se presentaron.

Aipha G

Es unaempresa que ofrece soluciones basadas
en realidad virtual y aumentada e inteligencia
artificial. Los desarrollos realizados a partir de
este tipo de tecnologias permiten mejorar las
experiencias virtuales; ofrecen, por ejemplo,
una alternativa superadora con respecto a la
visualizacion de videos.

Desde sus inicios, la empresa se ha enfoca-
do en la optimizacién de capacitaciones y en
el soporte a distancia para procesos industria-
les. Entre los beneficios que se reportan para
este tipo de usos, se destacan la reduccién de
los tiempos de entrenamiento y una mejora en
la eficiencia del soporte técnico (reduccion en la
reiteracion de llamadas de consulta).

En la actualidad, Aipha G comenzd a relevar los
distintos tipos de actividades que se llevan a ca-
bo en el marco de las cadenas agroalimentarias
para identificar oportunidades de posiciona-
miento para sus productos.
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e-Mat:

Incluso en contextos de gran volatilidad como
el actual, el porcentaje de productores agro-
pecuarios argentinos que utiliza el Mercado a
Término para formar el precio de venta de los
commodities que produce y reducir el nivel de
riesgo asociado es relativamente bajo. Esta si-
tuacion es resultado, entre otros motivos, de la
desinformacion, la falta de asesoramiento y la
ausencia de herramientas especificas desarro-
lladas para tal fin.

e-Mat es una aplicacién mobile que permite
gestionar operaciones de futuros y opciones
en la plataforma MATBA-ROFEX a través de un
Unico canal operador/cliente. Adicionalmente.
habilita la posibilidad de realizar andlisis histé-
ricos de operaciones y resultados.

Elytron Biotech

De un tiempo a esta parte, los productos de
origen bioldgico vienen consoliddndose como
una alternativa para el control de plagas. No
obstante, los procesos de investigacion y desa-
rrollo son lineales e ineficientes, y los productos
gue se generan a partir de ellos son ineficaces
e inconsistentes.

Elytron Biotech disefid una plataforma que
combina biotecnologia con herramientas de
biologia computacional. A partir de una base de
datos conformada por microorganismos bio-

controladores, la plataforma permite acelerar
los procesos de investigacion y desarrollo que
culminan en la identificacion de aquellos microor-
ganismos que son los mejores candidatos para
controlar una plaga particular en un determinado
contexto (regién, cultivo). De esta forma, se agili-
zan los tiempos de desarrollo de productos que
resultan, incluso, mas eficaces y consistentes.

Griinku

En general, los mercados internacionales se
encuentran excesivamente intermediados.
Esta situacion determina que la informacioén
vinculada a un producto sea asimétrica, frag-
mentaria e imprecisa, elevando los niveles de
friccion comercial. En la actualidad, los con-
sumidores finales demandan cada vez mas y
mejor informacion asociada al producto, al pro-
ceso productivo y al productor.

Griinku es una plataforma digital que permite
realizar trazabilidad certificada con blockchain
y darle visibilidad internacional a la informacion
que acompafia a los productos que se generan
en las distintas cadenas agroalimentarias. A
través de un cédigo QR introducido en el em-
paque del producto, el consumidor final puede
conocer el origen del bien que adquirié, el proce-
so productivo que atravesd y los intermediarios
gue participaron en la comercializacién hasta
su llegada a la géndola o el mercado.

Tu meta, nuestro objetivo. Siempre juntos para ir mas alla.
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Muu Mercado Digital Ganadero
Tradicionalmente, la comercializacion de

hacienda se realizaba a través de remates pre-
senciales impulsados por las consignatarias
de hacienda, que tienen la necesidad de vender
en forma urgente los animales consignados
para ahorrar tiempo y costos, buscando el me-
jor precio posible para el oferente que contrata
sus servicios. Sin embargo, esta modalidad

Demoday del programa de Incubacion CREAlab 2022.

Presentacion de startups.

NIBID

Demoday del Programa de Incubacion CREA Lab 2022. Aliados
estratégicos de CREA Lab 2022

comercial trae aparejado un importante costo
logistico.

En este sentido, Muu es un marketplace de ha-
cienda que vincula a las consignatarias y los
productores ganaderos para agilizar el proceso
de compraventa. Se trata de una herramien-
ta que busca reducir la cantidad de remates
fisicos, y el consiguiente costo comercial, asf
como el impacto ambiental asociado a la logis-
tica global (fletes de asistentes a remates, de
transporte de hacienda, etc.).

New Agro Coin

El costo de ingreso a los negocios agrope-
cuarios puede ser elevado. Por otro lado, la
cantidad de usuarios que utilizan plataformas
basadas en la tecnologia blockchain como me-
dios de pago, ahorro e inversion crece todos los
afios. No obstante, existen escasas opciones
de inversion en crypto activos de bajo riesgo.
New Agro Coin desarrollé una platafor-
ma de inversion descentralizada en activos
agropecuarios respaldada por la tecnologia
blockchain. Ofrece una solucién para que cual-
quier usuario pueda comprar tierra productiva
invirtiendo un ticket minimo de 100 ddlares a
través de tokens (representaciones codificadas
de objetos fisicos o digitales). Dichos tokens
estan respaldados en tierra productiva y permi-
ten obtener una renta en producto, permitiendo
a los usuarios acceder a un activo escaso, li-
mitado, con baja liquidez y de bajo riesgo, de
manera simple y transparente.

CREA Innova

Paralelamente a la ejecucion del programa de
Incubacion CREAlab, se llevd a cabo una nue-
va edicion de la convocatoria CREAInnova, que
busca identificar, difundir y potenciar ideas
y proyectos innovadores que proponen solu-
ciones promisorias a problemas o desafios
presentes en las actividades agroalimentarias.
La convocatoria estuvo abierta durante los me-
ses de agosto y septiembre de 2022, periodo
en el que se recibieron las postulaciones de
26 ideas y 25 proyectos enmarcados en las
verticales Agtech, Foodtech, Greentech, Insur-
tech y Fintech. El proceso de evaluacién fue
llevado a cabo por un comité interdisciplinario
conformado por productores, asesores y técni-
cos CREA, y representantes de instituciones y
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empresas relacionadas con el ecosistema de
innovacion local y regional (BID Lab, el labora-
torio de innovacion del Banco Interamericano
de Desarrollo; IncuBAte, la Incubadora del Go-
bierno de la Ciudad Auténoma de Buenos Aires;
la organizacion civil EMPREAR; la potenciado-
ra de startups Nesters Tech, y Culti, una de las
startups egresadas del Programa de Incuba-
cién CREALab en 2021. El comité evaluador
destaco tres proyectos y tres ideas. Los pro-
yectos finalistas se describen a continuacion.

Primer puesto: Nat4bio

* Problema-oportunidad/solucion: Cerca de un
50% de las frutas y verduras que se producen no
son consumidas. Para reducir este desperdicio
se usan pesticidas que controlan patégenos mi-
crobianos, y ceras o recubrimientos que permiten
reducir la deshidratacion y limitar la maduracion.
Estos compuestos son, por lo general, de sinte-
sis quimica y pueden ser dafinos para la salud
humana y el ambiente. Nat4Bio desarrolla un re-
cubrimiento organico 100% comestible para su
uso en poscosecha, que extiende la vida de es-
tante de frutas y verduras y reduce la necesidad
de pesticidas sintéticos.

* Impacto: Los compuestos se obtienen por
fermentacion microbiana, permitiendo que el
proceso de produccién sea escalable y que
el producto tenga un mejor precio que el de
otras alternativas naturales. Por ejemplo, pa-
ra proteger una tonelada de limones Nat4bio
propone utilizar una cera bioldgica con efecto
antifungico, que tiene un costo de produccion
de entre 5y 6 ddlares, mientras que una mar-

ca comercial de cera sintética sin fungicidas,
cuesta alrededor de 20. El producto provee un
grado de control comparable al del fungicida
sintético estandar de citricos (Imazalil), redu-
ciendo la dependencia de moléculas que son
potencialmente dafinas para la salud humana,
sin resignar efectividad en el control de infec-
ciones. Los limones se mantienen en perfectas
condiciones durante mas de 20 dias luego de
la inoculacion.

Segundo puesto: Apolo Biotech

* Problema-oportunidad/solucion: La empresa
busca potenciar la productividad de los culti-
vos (principalmente intensivos) reemplazando
el uso de productos de sintesis quimica a tra-
vés de una tecnologia no transgénica, basada
en ARN de doble cadena. Esta tecnologia per-
mitirfa inmunizar los cultivos contra patdgenos
especificos (hongos, insectos, virus), actuando
como una “vacuna”. En las plantas tratadas, los
ARN de doble cadena, inducirian la produccion
de ARN de cadena simple capaces de modu-
lar la expresidon de genes que producen las
proteinas que impiden el normal desarrollo del
patégeno.

* Impacto: Este tipo de desarrollos nos permi-
te pensar en una nueva forma de llevar a cabo
el control de adversidades bidticas reducien-
do significativamente el uso de productos de
sintesis quimica y los perjuicios asociados a
un mal uso. Adicionalmente, en productos pa-
ra consumo humano, esta tecnologia podria
habilitar la posibilidad de realizar acciones de
control en momentos en los que no es posible

Demoday de la convocatoria CREAInnova 2022. Panel multidisciplinario de jura%é
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recurrir a productos quimicos ya que deben
respetarse periodos de carencia.

Tercer puesto: Capazeta

+ Problema-oportunidad/solucién: Se dedican
a mejorar la trazabilidad de las cadenas de
suministro agropecuarias. Asi, disefiaron un
software que permite la incorporaciéon de co-
digos QR en los envases. Al ser escaneados,
éstos muestran la historia validada del pro-
ducto gracias al respaldo de la tecnologia
blockchain.

+ Impacto: Los frigorificos, por ejemplo, pue-
den mostrar la trazabilidad certificada con
blockchain de las distintas actividades que
se implementan en el marco del proceso pro-
ductivo que da origen al corte de carne que
comercializan. En muchos casos, determina-
dos nichos de consumidores o mercados se
muestran realmente dispuestos a pagar un va-
lor diferencial por esa informacion.

Dentro de la categoria de Ideas, los finalistas
fueron los siguientes:

Primer puesto: Fernan Gizzi. Aditivo
alimenticio reductor de metano pa-
ra bovinos

+ Problema-oportunidad/solucion: Produccion
de un aditivo alimenticio que complementa la

Clara Barthe - @£ B

dieta vacuna reduciendo significativamente la
generacién de metano en el rumen y su emi-
sion al medio ambiente. El proyecto implica
el cultivo, procesamiento y comercializacion
de algas como complemento dietario. Sus po-
tenciales clientes serfan los productores de
alimento balanceado para ganado.

+ Impacto: Mejorar la produccién de carne y
contribuir a la reduccion de la produccion y
emision de gases de efecto invernadero que
genera el ganado bovino.

Segundo puesto: Estefania Aguirre
Zapata. Herramienta de control y
monitoreo de la plaga Lobesia Bo-
trana

+ Problema-oportunidad/solucion: Desarrollo
de una herramienta de apoyo a la toma de de-
cisiones basada en un modelo matematico
gue permitiria predecir el tiempo de vuelo de
las polillas de la plaga. La idea esta orientada a
brindarle soporte a los productores y entidades
encargadas de llevar a cabo el monitoreo y con-
trol de la plaga en la regién de Cuyo.

+ Impacto: En la Argentina, la industria vitivini-
cola genera ingresos por aproximadamente
800 millones de ddlares anuales, cuya produc-
cion se encuentra practicamente concentrada
en la region de Cuyo. Desde el afio 2010, esta

Jivber Madariaga - DD Lab

Demoday de la convocatoria CREAInnova 2022. Participantes finalistas
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industria se ha visto amenazada por la apa-
ricion de la plaga Lobesia Botrana (conocida
como “polilla de la vid"), una plaga que favore-
ce la aparicion de hongos que dan mal olor y
sabor al vino y puede, potencialmente, destruir
los cultivos.

Lobesia botrana es considerada una plaga cua-
rentenaria debido a su impacto negativo sobre
la economia de la nacion.

Tercer puesto: Sergio David Pérez.
Sustrato hidroponico biodegradable
reciclable

+ Problema-oportunidad/solucién: Desarrollo
de un sustrato hidropénico organico biodegra-
dable con una serie de particularidades que lo
convierten en una alternativa superadora a la
lana de roca mineral comunmente utilizada.

* Impacto: Reducir la produccion de CO, deri-
vada del proceso de generacion de la espuma
de poliuretano y los niveles de contaminacion
asociados a los procesos de obtencion y reci-
claje de la lana de roca mineral, un insumo que
no es biodegradable. Ambos son, actualmen-
te, los sustratos mas utilizados en hidroponia.

PARERA 15 PISO 11 |CP 1014} C.A.B.A.
MERCADO DE LINIERS

* MERCADO DE LINIERS

Innovacion

En las ocho ediciones de CREALab se analizaron mas de
250 postulaciones y se incubaron 54 startups. Desde 2019,
todas las acciones que se llevan a cabo dentro del Area de
Innovacion de CREA, incluyendo CREALab y CREA Inno-
va, han sido potenciadas y profesionalizadas a partir del
apoyo recibido por BID Lab, el laboratorio de innovacion
del Banco Interamericano de Desarrollo.

En la edicion 2022, CREAlab conto, ademas, con el apoyo
de Campo Limpio, Banco Galicia, Microsoft, YPF AGRO e
Y-TEC.

Ademas, el nuevo producto permitiria certificar
la produccion orgdnica de los vegetales produ-
cidos en sistemas hidropoénicos.

Damian Silva y Gabriel Tinghitella
Area de Innovacion de CREA
Unidad de I+D
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Una campana
muy dificil

Panorama de mercado de semillas forrajeras.
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La oferta de semillas forrajeras durante la cam-
pafia 2023 sera en general critica por una suma
de factores desfavorables que complicaron
como nunca antes a las empresas del sector.
Los desastres climaticos afectaron (o van ca-
mino a afectar) la produccién local de muchas
especies, al tiempo que la implementacion
del Sistema de Importaciones de la Republica
Argentina (SIRA) dificulté por demads las
gestiones para ingresar materiales al mercado
argentino desde el segundo semestre de 2022.
El problema es que, excepto por la alfalfa, los
stocks remanentes de semilla de la campana
previa son nulos o bajisimos, con lo cual la
disponibilidad de semilla estard por demas
ajustada.

‘Comenzamos la nueva campafia con stocks
muy bajos o nulos. La oferta dependerd de la
cosecha nacional, seriamente afectada por se-
quia y heladas, ademds de las importaciones,
gue se encuentran muy limitadas por las medi-
das instrumentadas por el gobierno nacional’,
explica Santiago Pisonero, en representacion
de Baya Casal.

Tal como sucedié con los cultivos agricolas
tradicionales, la produccién de semillas forra-
jeras también resultd afectada por el aumento
de costos de produccién, lo que configura un
contexto desafiante no solo en lo que respecta
a la disponibilidad de oferta, sino también al
incremento de precios.

‘Incluso en una situacion climatica normal, los
precios de la mayor parte de las especies ha-
brian experimentado alzas ante la necesidad de
trasladar los mayores costos de produccion’,
apunta Juan Lus, de PGG Wrigthson Argentina.
Debido a los desastres climaticos, se esperan
reducciones de produccion de entre 30 y 50%
para las distintas gramineas sembradas en la
Argentina. En lo que respecta a las legumino-
sas, si bien la cosecha aun esta por definirse,
muchos lotes debieron darse de baja por
problemas tempranos de déficit hidrico.

"En la cosecha de raigras registramos rendi-
mientos inferiores a los presupuestados y, por la
sequia, la variable peso de 1000 semillas resulté
inferior al valor promedio histérico; lo mismo
aplica para triticale, cebadilla criolla y festuca”,
comenta Alberto Gofii, de Barenbrug Argentina.
El impacto devastador de la sequia y las hela-
das tardias se presento6 en simultaneo con una

politica oficial (SIRA) orientada a reforzar los
controles de solicitudes de divisas para con-
cretar importaciones al tipo de cambio oficial.
‘La importacion de semilla operd con algunas
dificultades en el dltimo afio, pero fue en los ul-
timos meses cuando los requisitos dificultaron
su ingreso. Se estima que el 30% del consumo
nacional de semillas proviene de la importa-
cion y parte de este ingreso hoy esté frenado’,
advierte Félix Roumieu de Gentos.

En la actual coyuntura, las empresas dedica-
das al rubro de semillas forrajeras se muestran
muy cautelosas en su estrategia comercial,
porgue aun no saben de cuanta oferta dispon-
dran en la campafia 2023. Y es muy probable
qgue al momento de distribuir la escasa oferta
disponible de cultivares privilegien a los clien-

tes tradicionales.

En el mercado interno existen remanentes de la
campafa anterior, aunque puede haber faltan-
tes de algunos materiales especificos. Los re-
gistros de importacién evidencian dificultades
para ingresar cultivares a partir del segundo
semestre de 2022 debido a restricciones cam-
biarias gubernamentales (grafico 1).

Grafico 1. Importacion de cultivares de alfalfa para siembra
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Festuca [qqg
Muy bajo stock remanente, con cosechas
locales muy comprometidas por restricciones
hidricas y heladas tardias. Los registros de
importacién —tal como ocurre en el caso de
la alfalfa— evidencian dificultades crecientes
para ingresar cultivares provenientes de EE.UU.

o Europa (grafico 2).

Muy bajo stock remanente, con cosechas lo-
cales muy comprometidas por restricciones

Raigras anual

Grafico 2. Tmportacidn de cultivares de festuca para siembra
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hidricas y heladas tardias. En caso de no
encontrar demanda en el mercado local, esta
especie puede ser exportada a Brasil, Uruguay,

China o Europa.
Lol

Ajustados stocks remanentes, con produc-
ciones locales que no aportaran un gran volu-
men. En Europa existe abundante oferta para
originar —en caso de ser factible— mercaderia

importada en ese origen.
DK
l_ —_ 5 4 Ao

Esta especie cuenta con un stock remanente
practicamente nulo. La cosecha local ingresa
en febrero/marzo y su volumen dependera de
la evolucion climatica del primer bimestre de

2023.

Ajustados stocks remanentes, con produccio-
nes locales que, si bien atin estan por definirse,
se encuentran comprometidas por restriccio-
nes hidricas. Esta especie viene registrando
en los Ultimos afios una importante demanda
por parte de China, lo que podria impulsar los
precios internos del producto en un escenario

de restriccion de oferta, ademéas de agotar
tempranamente ciertos cultivares.

Muy bajo stock remanente, con cosechas lo-

cales muy comprometidas por desastres
climaticos.

. —y .
Lotus C.OI‘IIICHIatlIS Lqmm

y tenuis

Cebadilla

Muy bajo stock remanente con cosechas locales
afectadas por inconvenientes climaticos. En
caso de no encontrar demanda en el mercado
interno, estas especies pueden exportarse. =
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Una primera
aproximacion

La ganaderia argentina se prepara para encarar 2023.
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"Para que al sector ganadero le vaya bien es
necesario que le vaya bien a la Argentina”. Asi
abrié su charla José Lizzi, lider del &rea de Ga-
naderfa de CREA, en el Outlook Ganadero 2023.
La afirmacion esta lejos de ser una mera cora-
zonada: los datos duros muestran una elevada
correlacion entre el nivel de facturacion del sec-
tor ganadero y el Producto Bruto Interno, que
vendria a ser la “facturacion” del pais (gréafico 1).
Al analizar los datos microeconémicos de la
cadena de valor ganadera correspondientes a
las Ultimas dos décadas, se observa también
una elevada correlacién entre el precio del no-
villo y el valor minorista de la carne vacuna, lo
que implica, precisamente, que la suerte de las
empresas ganaderas esté atada a la evolucion
del poder adquisitivo de las familias argentinas
(grafico 2).

La proyeccion para el afio 2023 realizada por el
area de Ganaderia de CREA, tanto de maxima
como de minima, muestra que no existe posi-
bilidad de replicar el nivel de faena registrado en
2022. “No se puede repetir el elevado nivel de
faena de este afio porque eso implicaria resentir
el stocky la oferta futura de carne”, explicé José.
‘Con la expectativa de un maiz caro para el
primer semestre del afio que viene, muchos
planteos ganaderos se encaminan hacia dise-
fios mds defensivos, con un mayor componente
de base pastoril”, apunto.

Adicionalmente, se prevé que continude el pro-
ceso de retencion de vientres que, si bien en el
mediano plazo contribuye a aumentar la oferta
de carne, puede generar lo contrario en el corto
plazo (cuadro 1).

La media de datos del registro histérico reciente
muestra que, en periodos previos a ciclos elec-
torales, el valor del novillo tiende a experimentar
un ajuste entre diciembre y marzo del afio si-
guiente para luego permanecer sin mayores
cambios hasta el periodo posterior a la eleccion,
donde suele haber una suba significativa. La
cuestién es que tanto el valor del novillo como
el de la carne vacuna registran desde comien-
zos de 2022 un retraso importante respecto de
la inflacion, es decir, del valor promedio del res-
to de los bienes y servicios béasicos.

El lider del area de Ganaderia de CREA recomen-
dé seguir de cerca la situacion climatica en las
principales zonas criadoras argentinas, dado que,
en aquellas ocasiones en las cuales una restric-

Grafico 1. Relacidn entre la facturacién de la cadena carnica y el PBI
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Grafico 2. Correlacion entre variables clave de la cadena ganadera argentina
Periodo enero de 2000 a diciembre de 2021,
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Cuadro 1. Proyecciones para el afio 2023

2020 13.991.421

2021 12.695.451

Produccidén | Exportaciones| Consumo Stock

(kg rch) (kg rchy) |(kg reh/per) | (kg rchfcab) varia()
3.168.472 899.407 49,9 226,5 0,19%

2.913.071 784.626

2023 |12.459.418

2023 (13.073.313

2.848.694

3.073.764

Fuente: Area de Ganaderia de CREA.
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cion forrajera impulsé una gran oferta vendedora  Sin embargo, tal como ocurrié en 2022, las even-
de terneros/as, eso tuvo un impacto directo en  tuales oportunidades que pudiesen aparecer en el
los precios de esa categoria (grafico 3). mercado internacional estaran condicionadas por
“En términos globales, se prevé que en 2023 la  lasrestricciones a las exportaciones, los derechos
demanda mundial de carne siga creciendo por  de exportacion y las distorsiones cambiarias.

encima de la oferta exportable y que uno de los ~ “2023 serd muy probablemente un afio de cam-
mayores exportadores, EE.UU., experimente  bio de tendencias, mientras que en 2024 podria
una caida importante de la produccion debidoa  haber nuevas oportunidades, para lo cual es
una severa sequfa que afecta buena partede su  indispensable que las empresas ganaderas per-
territorio”, apunté José. manezcan lo mas soélidas posible”, concluyd. B

Grafico 3. Movimientos de terneros por mes y evolucion estacional del precio de esa categoria
entre 2018 y 2022
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Prohibido quejarse

Una experiencia de articulacion institucional en la Pampa.

Cuando los ingenieros en produccién agrope-
cuaria Juan Manuel de la Cruz y Paula Seijas
aterrizaron en la zona pampeana de Guatraché
con la intencion de montar un tambo, lo primero
gue les dijeron los vecinos de la zona es que las
pasturas no funcionarian alli por tener un régimen
de lluvias promedio de 520 milimetros anuales
con una elevada variabilidad entre campafias.
No se tratd de la mejor recepcion, porque Juan
Manuel, quien estudié en Nueva Zelanda y tra-
bajo en empresas lecheras de la familia Peluffo,
venia con todas las ganas de adaptar el modelo
pastoril neozelandés a las condiciones presen-
tes en el sector este de la provincia de La Pampa.
Asf fue que, ocho afios atras, comenzaron con
un pequefio rodeo lechero de 90 vacas Jersey y
un tambo de 18 bajadas en un establecimiento
alquilado a la familia de Paula. Durante los pri-
meros afos la pareja se ocupaba de todas las
tareas productivas y logisticas.

A pesar de trabajar de lunes a lunes, no se que-
daron quietos y fueron uno de los miembros
fundadores del CREA Tambero Guatraché (re-
gion Semiarida), ademas de articular ensayos
y experimentos con técnicos de INTA y de la
Facultad de Agronomia de la Universidad Na-
cional de La Pampa.

Asi fue como, tras evaluar multiples variedades
de alfalfa y diseflos de pasturas dieron con el
paquete tecnolégico 6ptimo para el ambiente
presente en Guatraché. “Con un cultivar de al-
falfa del grupo de madurez 9, consociada con
pasto ovillo obtuvimos muy buenos resultados
en el segundo afio con una produccion prome-
dio anual de 10.000 kg/ha de materia seca. De
ese modo, rompimos los paradigmas vigentes
en la region’, explica Juan Manuel.

Mientras que la mitad del establecimiento se
encuentra con pasturas a base de alfalfa, la
otra cuenta con verdeos de verano y de invier-

no (un recurso tradicional en la zona). Con un
valor del alquiler cuatro veces inferior al pre-
sente en el oeste bonaerense la explosion de
pasto lograda mejoré enormemente la compe-
titividad relativa del sistema productivo.

Con los afos, lograron alcanzar un rodeo de
300 vacas en ordefie, pero con la meta de llegar
a un total de, al menos, 450. El tambo también
fue creciendo hasta alcanzar 23 bajadas. Con
la mayor escala, también llegé la necesidad de
ampliar el equipo de trabajo, que actualmente
estd conformado por Juan Manuel, Paula, una
médica veterinaria es que es la encargada de
produccion, un matrimonio de tamberos y dos
recorredores (uno para el plantel de vacas y
otra para la recria).

La leche se vende a una empresa quesera
localizada a unos ocho kilémetros del estable-
cimiento. Se trata de la firma El Olivo, propiedad
de la familia de Paula. El hecho de tener la
gestion comercial resuelta facilita mucho las
cosas porgue los emprendedores pueden dedi-
car la mayor parte de su tiempo y energia en
potenciar el factor productivo y tecnolégico.
Afortunadamente, a pesar de lo que sucede en
otras partes del pafs, en la zona de Guatraché
las lluvias vienen acompafiando muy bien a las
empresas de la zona. Pero, ;qué sucede cuan-
do se corta el chorro de lluvias? “Hemos pasado
épocas con precipitaciones anuales del orden
de 350 milimetros y, si bien no pudimos hacer
rollos de reserva, el rodeo lechero nunca se
quedo sin pasto. Hoy se da la situacion inversa:
estamos haciendo rollos a mansalva’, expresa
Juan Manuel. El planteo no cuenta con silo:
solo se elaboran rollos —en caso de ser facti-
ble— para destinarlos a las vacas de preparto y
la recrfa. La carga animal, que se encuentra en
un promedio anual de 1,34 vaca total/ha, ten-
dria margen para seguir aumentando.
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Juan Manuel de la Cruz y Paula Seijas cuentan con un rodeo de 300 vacas en ordefie, con la meta de llegar a 450. Venden
la leche a una empresa quesera, propiedad de la familia de Paula; el hecho de tener la gestién comercial resuelta les
permite dedicar la mayor parte de su tilempo y energia a potenciar el factor productivo y tecnolégico.

TU PLATA EN LA CUENTA CORRIENTE
DEL BANCO:

VS

TU PLATA EN LA CUENTA DE PAGO

DE BAMBA:

Todos viven en el establecimiento produc-
tivo, menos los dos recorredores, quienes
residen en el pueblo de Guatraché, que se en-
centra apenas a 13 kildmetros de distancia y
estd conectado por una ruta, lo que facilita no
solamente el viaje laboral, sino también la posi-
bilidad de trasladarse seguido a la ciudad para
atender cuestiones domésticas, recreativas o
familiares. En la mayor parte del campo exis-
te plena conectividad via wi-fi con un adecuado
ancho de banda.

La municipalidad de Guatraché dispone de un
servicio de transporte que todos los dias habi-
les pasa a buscar a los nifios y adolescentes
qgue residen en los establecimientos rurales
para llevarlos a la escuela. Se trata de una ini-
ciativa orientada a promover tanto el arraigo
rural como la sociabilizacion y la vida familiar.
Si bien la dificultad para conseguir gente dis-
puesta a trabajar en los tambos es una queja
recurrente, en una zona no tradicional como
Guatraché el desafio es doble. Sin embargo,
Juan Manuel y Paula entendieron hace tiempo
que, lejos de quedarse de brazos cruzados, es
necesario salir a vender la actividad como un
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ambito atractivo para el desarrollo personal, fa-
miliar y social.

“El hecho de comunicar qué hacemos y como
lo hacemos es parte de nuestro trabajo como
empresarios lecheros y es, en definitiva, lo que
llevan a cabo muchos sectores productivos
para generar interés entre los trabajadores dis-
ponibles’, comenta Juan Manuel.

Lejos de vivir el tema como un slogan, los tam-
beros lo llevan a la practica regularmente como
una tarea mas de su gestion. Reciben alumnos
tanto de la escuela agrotécnica de Guatraché
como de las facultades de Agronomia y Veteri-
naria de la Universidad Nacional de La Pampa.
También abren las puertas de la empresa a un
grupo de certificadores de buenas practicas
agronémicas que estd siendo formado por el
INTA Anguil.

Ademas, se relacionaron con un colegio in-
dustrial (EPET N° 9 de Jacinto Arauz) con el
proposito de proponer que los alumnos de los
Ultimos afios desarrollen un equipo que permi-
ta trasladar la leche del tambo a la guachera en
Optimas condiciones. “La experiencia resultd
muy satisfactoria porque, luego de que estu-
diaran el problema, comenzaron a desarrollar
un acarreador eléctrico de leche autopropul-
sado. Es muy diferente estudiar la teoria que
enfrentarse a la necesidad de llevar esa teo-
ria a la practica’, comenta el empresario. Esta
metodologia de ensefianza fue tan atractiva y
efectiva para los alumnos que ahora buscaran
replicarla en otros colegios industriales de la
provincia y en instituciones educativas del am-
bito agronémico.

“Establecer una red de vinculaciones con dife-
rentes integrantes de la comunidad, ademas de
presentar a la lecheria como un actor relevante
en la zona, permite despertar vocaciones, ten-
der puentes y trabajar en la bdsqueda de una
comunicacion efectiva de la realidad de nues-
tro sector’, remarca Juan Manuel.

“‘No podemos ser espectadores al momen-
to de mostrar qué es la lecheria: debemos ser
protagonistas. Ese mismo entusiasmo que te-
nemos para trabajar al levantarnos todos los
dias, tenemos que llevarlo a otros &mbitos pa-
ra mostrarnos y comunicar lo que hacemos’,
resume.
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La union hace
la fuerza

CREA, el INTA Rafaela y la Universidad Nacional del Litoral se unen para
reposicionar al Tambo Roca, que supo ser un referente para la actividad.

Volver a posicionar al Tambo Roca como el es-
tablecimiento demostrativo de referencia que
supo ser en los afios 90 motivo a los directivos
del INTA Rafaela a establecer una alianza con
otras instituciones. Asi fue que nacié en 2018 el
proyecto interinstitucional “Tambo Roca 2030",
desarrollado junto con la regiéon CREA Santa
Fe Centro y la Universidad Nacional del Litoral
(UNL) a través de las facultades de Ciencias
Agrarias y Ciencias Veterinarias.

Los uni¢ el interés por articular la generacion y
difusion de la informacion generada respecto
de sistemas lecheros contrastantes, que usan
tecnologfas de facil aplicacién en la cuenca
central de la Argentina.

‘Con apenas algo mas de 100 hectareas, este
tambo pastoril, tipico de la cuenca santafesina,
fue unicono en los afos 90, pero en un momento
determinado dejo de serlo”, sefiald Alfredo Fassi,
miembro del CREA Rafaela. Con la conforma-
cién de este trinomio, el INTA se comprometia
a aportar el campo 100% alquilado en la loca-
lidad de Presidente Roca, las vacas, el personal,
la maquinaria y la administracion, a través de
su cooperadora. Ademas, aportaria especialis-
tas en las distintas areas. La universidad, por su
parte, pondria a disposicion sus docentes e in-
vestigadores. Mientras tanto, CREA se ofrecia a
brindar la visiéon desde la produccion, es decir,
reunir a técnicos con productores.

“El Movimiento CREA no dispone de una estruc-
tura que le permita llevar a la practica proyectos
de investigacion como si tiene el INTA, pero
cuenta con conocimientos que se desprenden
de la propia experiencia de sus miembros’, ex-

plica Fassi, participante de la cooperadora por
parte de CREA.

A partir de 2020 la region Santa Fe Centro de-
cidié aportar el financiamiento necesario para
contratar a una ingeniera agrénoma, Macare-
na Coérdoba, con una dedicacion de dos dias a
la semana. “Ella se ocupa de la recoleccion se-
manal de datos (cuanto pasto y silo comen las
vacas, cuanto pasto sobra en el campo, etc.),
de redactar los informes y de velar para que se
cumplan los objetivos del tambo”, indica Agus-
tina Grosso, coordinadora de la Comision de
Lecherfa de la regién Santa Fe Centro, junto a
Gabriel Milanesio. Ambos integran el equipo
técnico de Tambo Roca (ver recuadro).

Proyecto MIRAS

En el caso de CREA, Tambo Roca 2030 signifi-
c6 ademas la posibilidad de darle continuidad
a una iniciativa iniciada en el aflo 2012: el pro-
yecto MIRAS (Modelos para una Intensificacion
Rentable y Ambientalmente Sustentable). Este
se presentaba como una gran oportunidad pa-
ra que algunos modelos, que se consideraban
potencialmente viables desde el punto de vista
econémico, social y ambiental fueran llevados
a la practica. “En ese entonces estaba finali-
zando la etapa de gabinete de MIRAS, pero no
conseguiamos productores para concretar la
experimentacion a campo. Al presentarse la
invitacion de Jorge Villar, director del INTA, lo vi-
mos como algo muy positivo y nos sumamos al
proyecto”, recuerda Alfredo.

El Proyecto MIRAS analiza ocho modelos de
produccién, tres con encierre y cinco pastoriles.
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Por sus caracteristicas, en Tambo Roca se acor-
do probar con dos sistemas pastoriles y dos
biotipos animales diferentes: Holstein y cruza
Holstein x Jersey. Ambos sistemas fueron ins-
trumentados con el mismo tipo de alimentacion
(de base pastoril con suplementacién), mismo
personal e idéntica infraestructura. Para ellos
se proponen los mismos objetivos generales:
lograr altas cosechas de forraje por hectérea,
superiores a los valores maximos existentes
hasta el momento en los sistemas comercia-
les de laregién (~ 10 toneladas de materia seca
por hectdrea), con el desafio de que mas del
70% de ese forraje sea de pastoreo. En segundo

Los numeros del Tambo Roca

1082 has

262 vacas totales

2,3VT/ha

4 personas (3 en la fosa, 1 persona distribuye la racion con
el mixer) + 1 persona externa que realiza la inseminacion.

lugar, procuraron obtener un resultado econo-
mico mayor a 2000 litros de beneficio neto por
hectéarea.

Ambas metas deben ser alcanzadas en un mar-
co general de bienestar de las personas y de los
animales, minimizando el impacto ambiental y
optimizando la rentabilidad del capital invertido.

Primeros pasos

La primera reunion entre las tres entidades tu-
vo lugar a fines de 2017. Entonces se procedio
al armado de un “comité lider" compuesto por
cuatro integrantes de cada institucién, junto
con el director de la EEA INTA Rafaela como
representante de la cooperadora de la Expe-
rimental. Este comité seria el encargado de
definir los “faros largos” del proyecto.

Con una superficie total Gtil de 108,2 hectéareas,
el nuevo Tambo Roca se propuso como objeti-
vos especificos los siguientes:

- Generar informacién de sistemas lecheros
contrastantes, rentables, ambientalmente sos-
tenibles y socialmente atractivos.

- Mostrar tecnologias y estrategias operativas
de accién que puedan ser facilmente aplicables

T T —

Parte del equipo técnico en una de las recorridas habituales.
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y controlables con los recursos disponibles en
la cuenca lechera central de la Argentina.

- Documentar la informacion generada y trans-
ferirla a productores y asesores mediante
jornadas a campo y capacitaciones virtuales o
presenciales.

- Generar un ambito interinstitucional de inves-
tigacion y consulta para la produccion lechera
nacional.

Una vez definidos los lineamientos, la firma del
convenio de cooperacion técnica tuvo lugar a fi-
nes de 2018, pero no fue sino hasta 2020 que
arribaron las 100 vacas cruza de la Unidad de
Produccion de Leche Intensiva a Rafaela, y las
100 vacas Holando del Tambo Roca se trasla-
daron hacia esa unidad experimental. En 2021,
con un cambio importante en la matriz forrajera
del sistema, el tambo empezé a operar tal cual
se lo habia planeado.

El ingreso de Macarena, las giras del comité
técnico y el apoyo de Guillermo Caballero, res-
ponsable de la unidad, fueron piezas clave en
los avances logrados hasta la fecha. La infor-

[ —

macion empez6 a evidenciar los puntos fuertes
y las falencias del sistema, ademas de permitir-
les enfocarse en los principales desafios.

Llevé mas tiempo de lo planeado lograr los ac-
tuales resultados, pero el hecho de haberse
dado siempre en un ambito de consenso per-
mitié aseguran desarrollar un trabajo a largo
plazo inédito entre las instituciones.

El tambo hoy

La ejecucion operativa de Tambo Roca se en-
cuentra a cargo de un grupo integrado por
miembros de cada institucién, por los técnicos
gue trabajan en el campo y por el personal que
vive en el lugar. El comité técnico se relne cada
15diasy el comité lider cada 30. La cooperadora,
en tanto, mantiene reuniones una vez por mes.
"Ese dia se presentan los nimeros, las necesida-
des de cada unidad y los beneficios que traeria
determinada inversién para que todos tomen
conciencia de su importancia. En caso de ser
aprobada, se lleva a la practica”, explica Alfredo.
Un aspecto trascendental de este proyecto es
gue Tambo Roca es hoy un sistema producti-

Comision de lecheria de la Regién CREA Santa Fe Centro reunida en Tambo Roca.
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vo sostenible, donde todas las inversiones se
realizan a partir del propio flujo del estableci-
miento. Al momento, se efectuaron mejoras en
la sala de ordefie (pisos de goma, iluminacion,
pintura de paredes y techo, etc.), se colocaron
retiradores, riel de tacto con sombra y cabina
para inseminacion, ademas de implementar un
sistema de medicioén diaria de leche y de agua
en la parcela e incorporar un equipo de frio ex-
tra. “La posibilidad de contar con dos equipos

Cuadro 1. Resultados fisicos y econémicos de Tambo Roca

INGRESOS Leche + carne
EGRESOS
Alimentacion
Personal
Rodeos (VO - crianza - Recria)
Estructura y Administracion
Ajuste Comprafventa hacienda
Alquiler tierra
Amortizaciones
Egresos Totales + amortizaciones

RESULTADO

$/afio %
75.120.371 100%
31.732.333 42,2%
8.834.050 11,8%
12.103.435 16,1%
4.927.626 6,6%
1.512.500 2,0%
7.169.112 9,5%
1.226.324 1,6%
67.505.380 89,9%
7.614.991 10,1%

permitird generar informacion mas exacta de
los rodeos en relacion con la produccion, los
solidos, composicion y calidad de leche”, indica
Agustina.

Sin embargo, el hecho de que todo haya sido
solventado con recursos propios implicé una
espera l6gica hasta que aparecieran los recur-
sos necesarios. “El dinero para todo lo que es
medicion electronica fue financiado por Fonta-
gro, que aporté un crédito de 26.000 ddlares; el
resto salié del propio establecimiento”, cuentan.

El futuro

En la actualidad, Tambo Roca se encuentra
en una situacidon promedio en relacion a los
establecimientos de la zona, tanto en lo que
respecta a infraestructura como a produccion.
En el corto a mediano plazo esta planificado
comenzar a trabajar con los efluentes, desa-
rrollar los ensayos de cada modelo y recabar
informacion acerca de aspectos que conside-
ran trascendentales para un futuro cercano: el
deterioro de los suelos, el balance de nutrientes
y la huella de carbono del sistema productivo.
“En esta etapa de disefio, el objetivo no es rom-
per récords de productividad sino presentar dos
sistemas con biotipos contrastantes, ambos
muy rentables, ambientalmente sostenibles y

Comision de lecheria de la Regién CREA Santa Fe Centro reunida en Tambo Roca.
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socialmente atractivos. ¢Qué quiere decir es-
to? Que el personal debe contar con horarios de
trabajo adecuados, descanso semanal y vaca-
ciones, y que el sistema sea lo suficientemente
atractivo para los jovenes. De alli, el énfasis en
la necesidad de instrumentar la medicion elec-
trénica, la automatizacion y las innovaciones.
En todos estos proyectos, el factor humano
es una variable transversal’, subraya Emiliano
Demarchi, coordinador de la Comision de Le-
cherfa, junto a Daniel Lovino y Mauricio Brega,
en los albores del proyecto.

Los datos en accion

Ademas de generar informacion fisica real para
mostrar al medio, el diferencial de Tambo Ro-
ca reside en la posibilidad de exponer la gestion
econdémica. ‘Desde nuestro rol de asesores sa-
bemos perfectamente que del célculo tedrico a
la realidad puede haber un desfase; entonces
tener el dato de los verdaderos ingresos y egre-
sos de un establecimiento es de un gran valor.
Mas aun, cuando obtengamos informacion de
cinco afios de gestiones fisicas y econdmicas
con una visién ambiental en el medio. Alli me
parece que todo este esfuerzo se va a ver refle-
jado”, enfatiza Emiliano.

Esta nueva propuesta busca potenciar la in-
vestigacion, pero también crear un ambito
interinstitucional de consulta para el sector le-
chero. Por eso, toda la informacion generada
se ird publicando en la pagina del INTA a la que
cualquier productor o profesional del sector
podra acceder libremente. Luego, a través de jor-
nadas y eventos a campo se irdn mostrando los
avances en materia de investigacion. “Esto esté
muy alineado con la visién de CREA', coinciden.
Una vez establecidas las bases del proyecto y
con grandes expectativas por delante los pro-
tagonistas coinciden en identificar un aspecto
como el mas importante del proyecto: la inte-
gracion de los ambitos publico y privado como
algo posible. La evidencia que les permitié rom-
per con Sus propios prejuicios y permanecer
pese a las dificultades (Covid19 incluido).

‘Lo que mas nos costoé fue ponernos de acuerdo:
cada institucion traia sus propios conocimien-
tos, sus ideas, su esquema de funcionamiento
y esto nos obligd a dejar las mochilas de lado
para armar algo nuevo entre todos. Pero final-
mente lo logramos, y esto fue posible porque

todos tenfamos bien claro hacia dénde queria-
mos ir", recalca Alfredo.

La vision que involucraba el reposicionamien-
to de Tambo Roca como referente para la zona
fue, sin duda, el factor aglutinante. “Sabifamos
del valor regional de este proyecto; la posibili-
dad de acercarse a un sitio para consultar qué
hacer o cémo hacer las cosas es algo que, pa-
ra nosotros, los productores, no tiene precio. Es
mucho lo que esta en juego’, sefiala.

Esta experiencia, aseguran, puede ser adoptada
por otras zonas para replicarla con entidades
locales, tanto en lo que respecta al tambo como
a otras actividades. Queda pendiente la oportu-
nidad de evaluar los tres modelos encerrados
del Proyecto MIRAS, para asi tener una vision
360 de los sistemas lecheros potenciales en
la Argentina. “Si bien el 84% de los esquemas
argentinos son pastoriles y sélo el 16% son
confinados, disponer de una medicién de todos
ellos con una misma légica serfa muy positivo’,
asegura Emiliano.

“‘Siempre hay una simbiosis posible y siempre
hay algo para aportar a fin de alcanzar un ob-
jetivo comun que de manera individual no se
lograrfa. Involucrarse y sumar nos permite estar
un escalén mas arriba, que es también mejor
para todos”, concluye Agustina convencida. B4

El equipo técnico
de Tambo Roca

Guillermo Caballero, INTA
Javier Baudracco, FCA UNL
Belén Lazarini, FCA UNL
Macarena Cérdoba, CREA
Maria Paz Tieri, INTA
Verodnica Charlon, INTA
Agustina Grosso, CREA
Gabriel Milanesio, CREA
Martin Drussini, miembro CREA
Alfredo Fassi, miembro CREA
Fabidn Barberis, FCV UNL
Martin Maciel, INTA

Rubén Tosolini, INTA
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Preguntas complejas, ahora tienen respuesta.
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‘¢ Tiene el disefio del paisaje alguna influencia en
la aparicion y proliferaciéon de malezas proble-
maticas? Esta pregunta, totalmente valida, era
hasta hace poco tiempo muy dificil de respon-
der, dada la ausencia de datos que permitieran
llevar a cabo una evaluacion de estas caracteris-
ticas. Sin embargo, gracias a DAT CREA ahora
es posible intentar dar respuesta a tal interrogan-
te, entre muchos otros que puedan surgir en los
mas diversos ambitos cientificos.

Recientemente se publicé un articulo en la re-
vista internacional Agriculture, Ecosystems &
Environment realizado por investigadores del
Instituto de Investigaciones en Recursos Na-
turales, Agroecologia y Desarrollo Rural de la
Universidad Nacional de Rio Negro, la Facultad
de Agronomia de la UBA, CONICET y CREA, en-
tre otras instituciones, que se dedico a evaluar
el impacto del factor ambiental en la presencia
de malezas tolerantes y resistentes a herbicidas.
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Para ello se emplearon variables ambientales y
de gestion agronémica de 2846 lotes de sojay de
1539 de maiz provenientes de la plataforma DAT
CREA, donde seregistra el manejo de cada unidad
productiva con su correspondiente trazabilidad.
En cada lote en particular se consideré la pre-
sencia de malezas que ocasionaron dificultad
de control con herbicidas, junto con el disefio del
paisaje, a través de las siguientes variables: ta-
mafo del lote, densidad de borde (perimetro del
ecotono en relacion con la superficie del lote) y
extension del habitat natural circundante. Tam-
bién se contempld la variable agronémica de la
fertilizacion nitrogenada y fosforada.

La base de datos analizada cuenta con un 22%
de los 1539 lotes de maiz y un 20% de los 2846
de soja con presencia de malezas problemati-
cas, lo que representa una proporcion adecuada,
en términos estadisticos, para llevar adelante la
experiencia.

“El estudio detectd que los lotes mas pequefios
con habitats naturales vecinos méas grandes se
asociaron con una menor presencia de malezas
resistentes a los herbicidas’, explica Gustavo
Martini, lider del drea de Agricultura de CREA e
integrante del equipo responsable de la investi-
gacion (grafico 1).

Para realizar las determinaciones se emplearon
dos modelos de evaluacion. El primero incluyd

Grafico 1. Localizacién geografica de los lotes evaluados y visualizacidn esta-
distica y espacial (esto ultimo a modo de ejemplo) de diferentes situaciones
de densidad de borde en los casos analizados
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Froporiion of herbicide-resistant weeds

el tamafo del lote, la densidad de los bordes y
el tamafio del habitat natural lindante para ana-
lizar interacciones entre esas tres variables. El
segundo modelo contempld las interacciones
del primero, pero incluyd, ademas, datos de fer-
tilizantes nitrogenados y fosforados, dado que
son variables que aportan mucha informacion
correlacionada sobre el disefio agrondmico vy el
potencial productivo del ambiente.

La contrastacion de los resultados arrojados por
ambos modelos fue clave para determinar que
la correlacion inicial obtenida (menor presencia
de malezas en lotes mds pequefios rodeados de
ecosistemas naturales o biodiversos) no cuen-
ta con un sesgo asociado a variables de manejo
agronémico.

¢Cudles son las hipdtesis que explicarian los
resultados obtenidos en la evaluacion? Una po-
sibilidad es que los lotes mas pequefios, que son
vecinos de grandes habitats naturales y semina-
turales pueden actuar como “barreras” para la
propagacion de individuos con rasgos propen-
s0s a generar tolerancia a herbicidas.

Por otra parte, dado que existen costos de ade-
cuacioén de las mutaciones de resistencia a los
herbicidas en ausencia de aplicaciones qui-
micas, los paisajes mas diversos, capaces de
promover un mayor cruce entre las malezas
dentro y fuera de los lotes de cultivo, permitirian
reducir asf la propagacion de rasgos de resisten-
cia a herbicidas. Es decir: cuando se enfrentan a
paisajes mas diversos, las malezas deben enca-
rar desafios de adaptacion mas complejos, por
lo tanto, los mecanismos de seleccion estarian
orientados a diferentes objetivos alternativos. En
definitiva: los resultados obtenidos sugieren que
el disefio del paisaje podria ser una herramienta
de gestion complementaria para lograr un con-
trol sostenible de malezas problematicas.
“Gracias al hecho de contar con una base de
datos unificada que se alimenta de registros
campafia tras campafia para hacerse cada vez
mas solida y confiable, CREA dispone de una he-
rramienta valiosa para producir conocimiento
cientifico, tanto en las dreas agrondmicas como
en todas aquellas que tienen inquietudes sobre
la cuestion agropecuaria’, remarca Gustavo.

Los autores del articulo son Lucas A. Garibaldi,
Matias G. Goldenberg, Alfred Burian, Fernanda
Santibafiez, Emilio H. Satorre, Gustavo D. Martini
y Ralf Seppelt. B4
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La region CREA Litoral Sur publico el informe
preliminar de los ensayos de trigo realizados en
seis zonas de la provincia de Entre Rios.

En lo que respecta a los ciclos largos, que fue-
ron sembrados entre el 23 de mayo y el 15
de junio, el cultivar mas destacado, con un
rendimiento promedio de 5302 kg/ha, fue Bio-
seminis Sarandi. También mostraron un buen
comportamiento, aunque con diversidad de
situaciones segun el ambiente explorado, las
variedades DM Catalpa, RGT Quiriko, Fresno,
MS 119 e IS Tero, las cuales registraron en pro-
medio un rendimiento de alrededor de 5000 kg/
ha (cuadro 1).

Primeros resultados de trigo

Ensayos de evaluacion de cultivares en la region Litoral Sur.

En cuanto a las variedades de ciclo corto, las
cuales fueron sembradas entre el 12 de junio
y el 8 de julio, los materiales que en el prome-
dio de situaciones obtuvieron los mayores
rendimientos fueron Baguette 525 con 5775
kg/ha e IS Tordo con 5834 kg/ha, aunque este
dltimo mostré una mayor estabilidad que el pri-
mero en los diferentes ambientes explorados.
También se destacé NEO 30723 con un rendi-
miento medio de 5574 kg/ha, Alamo con 5439
kg/hay KDO24 con 5394 kg/ha (cuadro 2).

Se llevé a cabo un ensayo de fungicidas con
una aplicacion en macollaje y dos aplicacio-
nes (macollaje + hoja bandera) en los dos
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cultivares empleados como testigo (Baguette
620 y DM Ceibo) y en los sitios de La Paz (400
cc/ha de AzoxyPro) y Montoya (700 cc/ha de
Allegro). Con una aplicacion se logro, en el pro-
medio de ambas situaciones, una respuesta
de 448 kg/ha con un costo, medido en kilogra-
mos netos de trigo por hectarea, de 91 kg/ha.
En cuanto a la doble aplicacion, la respuesta
obtenida respecto del testigo sin aplicacién
fue en promedio de 406 kg/ha con un costo
de 181 kg/ha.

En el andlisis particular de cada situacién se ob-
servé en la zona de La Paz una respuesta neta
favorable de apenas 101 kg/ha de trigo con una
aplicacion y una respuesta negativa de 165 kg/
ha respecto del testigo sin pulverizar con las
dos aplicaciones. La mayor diferencia de regis-
tré en la zona de Montoya, donde el testigo sin
pulverizar resulté mayormente afectado por ro-
ya amarilla; alli la ganancia neta con una y dos
aplicaciones fue de 612 y 613 kg/ha de trigo
respectivamente. B4

Cuadro 1. Rendimiento en kg/ha y rendimiento indice promedio y por zona de cultivares evaluados de ciclo largo

Gido | 6¢ | Montoys | DoncCristobsl |  Nogoys Criaflia | AwoyoBari | LaPaz | Prom pes
Fecha dle siembra: 23-May 15-May 15Jun 15-Jun 31-May
Sarandi L | 2 | ace7 | 96 | 4573 |NEEE 4e70 | 100 2041 | 110 | 6620 5302
DM Catalpa | 2 |39 3341 | 91 | 51 a511 | 101 | 5784 | 103 | 5037 103
RGT Quiriko I 3 | 4619 3706 | 101 | 4607 | 95 | 4846 | 108 | se12 | 105 | so42 103
Fresno 4201 | 99 | 4438 4018 | ss26 5626 | 100 | 4972 103
MS 119 L | 3 |2z 4460 469 | 92 2614 | 103 | sad 4981 103
15 Tero I | 2 |aoss | 9 | 3202 | 82 | ae7a | 100 5352 6222 5078 103
Bag 620 (1) I | 2 | 4320 102 | 3832 | 104 | 5459 2083 | 81 | 5458 | 97 | 4994 102
ACA 308 4218 | 99 | 3se3 | 106 | 4003 na | 8 | 2263 4725 9%
Sy 211 I 2 |47 | 100 | 2787 4739 | 98 | 37139 5974 | 106 | 4761
NEO 50123 I | 2 4099 | 96 | 2631 4371 | %0 a1 | 10 | som 4564
Aguaribay I 2 4068 | E 2945 4527 93 5926 4031 541 9 4486
Laurel IL_| 2 |as21| 202 | 3551 | 97 | 4147 |N@S 5756 | [ sa43 |96 | 46u4
prom [ 4251 3668 4857 6595 wun 5642 4914
| s% 18% 1% ™ 13% 7% 5%
p volor o101 0,9642 06043 0,0066 0,0053 0,0053 0,2411
oms| 814 71 859 629 755 360
Cuadro 2. Rendimiento en kg/ha y rendimiento indice promedio y por zona de cultivares evaluados de ciclo corto
. . , . . INDICE
Ciclo | GC Montoya Don Cristobal Nogoya Cnia Elia MArroyo Band LaPaz Prom Y
Fecha de siembra: 22-lun 08 -Jul 08-hl
Bag 525 ¢ [ 2 |san [N ssv [ 98 sss3 | a7 | sms
IS Tordo ¢ | 2 | e | 110 | a7 h 5873 | 103 | 5834
NEO 30123 ¢ | 2 [aso| 103 | asss 6084 |IIOGH] 5574
DM Ceibo (1) ¢ | 2 | 3se7 [NNESHN 4sor 5852 | 102 | ssel
Alamo Ic | 2 | aws | 102 | 5051 5658 | 99 | 5439
kD024 Ic_| - | a31| 110 | asar S84 | 100 | 5394
Ginkgo C 3 | 4504 | 112 | 4515 5864 | 102 | 5352
DM Aromo ¢ | 2 | 3617 [NNSOIN 4575 101 1065 | ssm7 | 97 | sm0
Ms 817 ic_ | 3 |ao2r | 100 [ 4823 | 101 | 4225 | o1 ['ses7 | @ | eszz | 100 | 5226 |G 5170
ACA 916 4080 | 100 | aa06 | 04 95 | 6393 | 94 | 5523 | 9 | sois
ACA 604 3819 | 85 | am 9% | 557 . 5676 | 99 | 4%48
Buck Saeta ¢ | 1 3| o1 | a6 T ER 5485 | % | 4671
Prom | 4022 4778 802 5127 5392
o] 1% % 1% 2% 6%
p valor p010) 0,3174 0,0057 0,004 0,0055 00582 0,8104
oms| 1199 825 817 708 1283 754
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Asi son las ganas

de aprender

Una nueva edicién del programa “Asi son los suelos de mi pais”

La comunidad CREA, junto con la Asociacion
Argentina de la Ciencia del Suelo (AACS), IN-
TA'y FAO Argentina realizaron en 2022 la sexta
convocatoria del programa “Asi son los sue-
los de mi pais”, cuyo objetivo es promover en
el ambito educativo la concientizacion acerca
del cuidado de un recurso natural critico para
la humanidad.

En total, participaron méas de 2434 estudiantes
de nivel inicial, primario y secundario de 111 es-
cuelas localizadas en las provincias de Cérdoba,
Chubut, Buenos Aires, La Pampa, Entre Rios,
Santa Fe, Salta, Tucuman, Santiago del Estero y
Ciudad Auténoma de Buenos Aires, quienes fue-
ron coordinados por docentes, técnicos de INTA
y ACSS e integrantes de la red CREA.

El cierre de la edicion 2022 del programa se
realizd el 5 de diciembre a través de un even-
to organizado por CREA en formato virtual, que
coincidié con el festejo del Dia Mundial del Suelo
impulsado por Naciones Unidas.

Los coordinadores del programa, Ignacio Amu-
chastegui y Marfa Emilia Piccini, destacaron el
elevado nivel de los trabajos de investigacion pre-
sentados en la edicién 2022, los cuales encararon
enfoques diversos y multiples relativos al cuidado
y la conservacion de este valioso recurso.

Las instituciones que recibieron las primeras
menciones del programa fueron el Jardin Comu-
nitario Frutillitas de Tres Arroyos (Buenos Aires),
la Secundaria EESA N° 1 de Goyena (Buenos
Aires), el Instituto Calasancio Divina Pastora de
Loberia (Buenos Aires), la Escuela Agrotécnica
de Famailld (Tucuman), la Secundaria IPEA N°
217 de Villa del Totoral (Cérdoba) y la Secundaria
IPEA N° 105 de Alfonsina Storni (Cérdoba).

Las segundas menciones fueron para el Ins-
tituto Agropecuario Monte (Buenos Aires), la
Secundaria EFA Avellaneda LL 156 (Santiago
del Estero), la Escuela Agrotécnica Salesia-
na Carlos M. Casares de 25 de Mayo (Buenos
Aires), la Secundaria IPEA N° 220 Ing.Agr.
Mariano J. Frezzi de Oncativo (Cérdoba), la
Secundaria EES N° 5 Anexo 3051 de Energia
(Buenos Aires) y la Secundaria IPEA N° 292 Ing.
Agr. Liliam Priotto (Cérdoba).

“Este afio llegaron a su etapa final unos 58
proyectos; estamos muy contentos por el en-
tusiasmo que generan estos temas”’, apunté
Emilia Funes, integrante del CREA Montecristo
y directiva del drea de Integracion a la Comuni-
dad de CREA.

A su vez, el presidente de CREA, Santiago Negri,
destacé la importancia de promover metodolo-
gias de investigacion como parte central del
proceso de aprendizaje en ambitos educativos.
En 2022, la iniciativa conté con el apoyo de
Profértil, Banco Galicia, Stihl, Santander Agro-
negocios y Bamba. Los trabajos presentados
pueden verse en lossuelosdemipais.crea.org.ar

Trabajo I

Seis alumnos de la Escuela de Educacion Se-
cundaria Agraria N° 1 “Ezequiel Martinez
Estrada’, de Goyena, Buenos Aires, llevaron a
cabo una investigacién muy completa sobre
las caracteristicas ¢ptimas del agua que debe
emplearse para realizar una pulverizacioén efec-
tiva de fitosanitarios.

Los alumnos, coordinados por el tutor Mi-
guel Eusebio Mascard, junto con los docentes
Betina Inés Rocha y Maria Florencia Arauz, es-
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tudiaron inicialmente las condiciones que debe
presentar el agua que se utiliza para elaborar
caldos en lo que respecta a acidez (pH), dure-
za (concentracion de sales) y turbidez. Luego,
recolectaron muestras de diferentes campos
de las regiones sudoeste, centro y oeste de la
provincia de Buenos Aires, las cuales fueron
extraidas de tanques de almacenamiento y del

Cuadro 1. Ensayo de aplicacion de herbicidas con caldos elaborados con dife-
rentes calidades de agua
Parametros de acidez (pH), dureza (ppm de carbonato célcico en un litro de agua)
y conductividad en microSiemens (uS). Analisis realizados en 250 ml de agua.

Agua sin cofregir
Corrector "A”
Corrector A"
Cormector "A"
Corrector "N

Comector "N*

Corrector utilizado  Dosis de corrector pH

0,05 ml
01ml
0,15 ml
0.25ml
0,5ml

Dureza STD
i 788 270ppmCacOM 2041 S
6,54 240 ppm CaCO 1994 S
58 240 ppm CaCO3 1975 1S
35 234 ppm CaCO3/ 2069 S
6,07 195 ppm CaCO31 2089 S
315 165 ppm CaCO31 2470 S

tubo de descarga del molino, siguiendo, en to-
dos los casos, un mismo protocolo.
Posteriormente, se realizaron andlisis fisico-
guimicos de las diferentes muestras en el
laboratorio de la escuela. Para corroborar la
precision de los datos obtenidos, se realiza-
ron analisis en el laboratorio de una empresa
dedicada a elaborar aditivos agricolas. Los re-
sultados obtenidos se publicaron en un mapa
digital. El siguiente paso consistié en emplear
dos férmulas correctoras, con diferentes do-
sis, para mejorar las propiedades de un agua
gue no presentaba parametros 6ptimos para la
elaboracion del caldo. Los analisis mostraron
mejoras evidentes en los indicadores evalua-
dos (cuadro 1).

En un lote de la escuela los alumnos realiza-
ron ensayos en parcelas de un metro cuadrado
con dos repeticiones, aplicando sobre una pas-
tura dos caldos con diferentes proporciones de
agua “corregida” frente a un testigo con agua
sin “corregir’. Luego de 15 dias verificaron que
la calidad de la pulverizacién efectuada habia
resultado mucho mas efectiva con el agua
tratada que sin tratar. Luego de 15 dias de la
aplicacion se observé, ademas, que el agua
gue no se encontraba corregida tuvo un efecto
menor. También se pudo examinar que el agua
corregida con el corrector “A" provocd un efecto
mayor, comparado con el corrector “N".

Los alumnos se valieron de la aplicacion gra-
tuita Google Sites para disefiar un sitio donde
expusieron el trabajo realizado, ademas de en-
trevistar al ingeniero agrénomo Esteban Frola
para consultarlo sobre buenas practicas en
pulverizaciones de fitosanitarios, y a la licen-
ciada en Ciencias Ambientales Mariela Porta,
quien explico, desde la perspectiva de esa dis-
ciplina, la importancia de realizar aplicaciones
adecuadas. Adicionalmente, presentaron su
trabajo en la Cooperativa Agricola Ganadera Lt-
da. de Puan con el propdsito de concientizar al
publico en la materia.

Trabajo II

Doce alumnos de segundo afio de la Escuela
Técnica de Educacién Secundaria LPE.A. N°
241 "Federico Campoddnico” de Los Zorros,
Cérdoba, lograron identificar las caracteristicas
diferenciales de los ambientes de un lote de la
region, lo que representa un insumo clave para
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cuidar el suelo y promover la eficiencia de uso
de los recursos disponibles.

Los alumnos, coordinados por la tutora Ménica
Moretto, junto con los docentes Carina Alanis,
Cistina Perelda, Miriam Pezzana, Rubén Picca'y
Carina Piemontesi, trabajaron sobre un lote del
tambo gestionado por la institucién educativa,
en el cual, a través del empleo del “indice verde”
(NDVI), detectaron dos ambientes contrastan-
tes (gréfico 1).

En ambos ambientes se procedid a tomar
muestras de suelos a diferentes profundidades,
las cuales fueron procesadas en el laboratorio
del colegio para realizar pruebas de textura,
acidez (pH), contenido de materia orgdnica y
presencia de sales.

Con respecto a la textura del primer ambien-
te, que corresponde a una huerta, los alumnos
palparon las muestras para verificar su mayor
suavidad, producto de la presencia prepon-
derante de particulas finas (limo vy arcilla),
mientras que en el otro ambiente descubrieron
una mayor presencia de arena.

En lo que respecta a la determinacion del pH, las
muestras provenientes del segundo ambiente
mostraron niveles muchos mas elevados. Tam-
bién procedieron a determinar la presencia de
materia organica a través de la reaccion de bur-
bujeo y liberacién de calor promovida por agua
oxigenada. En la muestra del primer ambiente
tomada a una profundidad de 0-10 centimetros
la reaccion fue evidente, mientras que en la pro-
veniente de 40-80 centimetros de profundidad la
intensidad de la formacion de burbujas o espuma
fue mucho menor, evidencia del menor conteni-
do de materia organica (ver foto 1). Una situacién
similar se observo al hacer reaccionar a las mues-
tras correspondientes al segundo ambiente.
Posteriormente los alumnos pasaron a evaluar
la profundidad efectiva de suelo por medio del
uso de acido clorhidrico diluido en agua, de ma-
nera tal de determinar la presencia de sales a
diferentes profundidades. En las muestras del
primer ambiente detectaron la aparicion de
burbujas a profundidades de 60-90 centime-
tros, mientras que en el segundo ambiente esa
reaccion se evidencié a los 40 centimetros, lo
gue permitid detectar, correlacionando esos
datos con los niveles de pH, que el primer am-
biente tiene una mayor profundidad efectiva
para los cultivos que el segundo.

La experiencia permitié que los alumnos, a
partir de datos satelitales (NDVI), pudiesen re-
conocer ambientes diferentes en un mismo
lote para posteriormente, por medio de analisis
fisicos y quimicos, identificar sus distintas cua-
lidades. A partir de esa diferenciacion podran
evaluar la necesidad de disefiar tratamientos
diferenciados al momento de aplicar enmien-
das o abonos. B4

Foto 1. Los alumnos verificaron la presencia de materia

N

organica en las muestras de suelo obtenidas a través de la reaccion
de burbujeo y liberacién de calor promovida por agua oxigenada

Grafico 1. Diferenciacion de ambientes por NDVI
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¢ Es necesario participar en las COP? Para San-
tiago Negri y Cristian Feldkamp, presidente y
director ejecutivo de CREA, la respuesta es un
rotundo Si.

“Las COP son un festival de didlogo entre Estados,
organizaciones no gubernamentales y empresas,
aungue los avances de ese proceso se concre-
tan a diferentes velocidades porque, a menudo, el
sector privado va mas répido que los gobiernos’,
apuntd Santiago, quien, junto con el director eje-
cutivo de CREA, participd de la Ultima Conferencia
de las Naciones Unidas sobre el Cambio Climati-
co (COP 27), que se llevé a cabo en Egipto,

“Es muy importante participar de estos even-
tos porque, de lo contrario, podria suceder que
haya personas hablando sobre cuestiones rela-
tivas al agro, pero que no sean parte del sector;
es esencial que estemos presentes con nues-
tra propia voz, ademas de conocer de primera
mano las tendencias existentes en las negocia-
ciones internacionales en la materia’, afadio.
Los directivos de CREA participaron del evento
global de la mano de la Alianza para la Accién
Climatica Argentina (AACA), una coalicion —
de la que forma parte CREA- integrada por el
sector publico subnacional, empresas, institu-
ciones académicas y organizaciones civiles.
En la COP27 las naciones del mundo acordaron
mantener el compromiso de limitar el aumen-
to de la temperatura mundial a 1,5 grados
centigrados por encima de los niveles prein-
dustriales, aunque no resulta claro como se
llegara a ese objetivo en la actual coyuntura.
En eventos anteriores, las naciones desarrolla-
das se comprometieron a evaluar la posibilidad
de movilizar 100.000 millones de ddlares con el
fin de financiar acciones y tecnologias orientadas
a reducir emisiones de gases de efecto inverna-
dero (GEl) en paises subdesarrollados. Pero la
realidad es que no hubo avances al respecto.
“Las naciones africanas lograron instalar en la
COP 27 el concepto de pérdidas y dafios gene-
rados por el cambio climatico. Se trata de un
aspecto relevante porque hasta el momento
solo se hacia referencia a aquellas acciones
orientadas a mitigar el cambio climatico y
adaptarse a él, sin considerar los desastres
provocados por el mismo”, explica Cristian.
Esa contribucion esta lejos de resultar anecdo-
tica, porque, si bien las emisiones de GEl estan
concentradas en unas pocas naciones del he-

misferio norte, el impacto del fendmeno se
registra en todos los rincones del orbe, incluso
en aquellas zonas que tiene bajas emisiones.
Pero, si bien el concepto ya esta incorporado
en la narrativa oficial de las negociaciones in-
ternacionales sobre cambio climatico, aun falta
lo mas importante: definir el monto de los re-
cursos que aportaran las naciones centrales,
determinar cémo serdn asignados (¢ créditos o
ayudas directas no reembolsables?) y la meto-
dologia de distribucion.

En otro orden, en la COP 27 el Instituto Intera-
mericano de Cooperacién para la Agricultura
(IICA) armd un pabelldn dedicado especialmen-
te para comunicar que el agro es esencial para
garantizar la seguridad alimentaria y que puede
ser parte de la solucién para mitigar los problemas
derivados del cambio climatico.

‘Las acciones emprendidas por el ICA son muy
importantes porgue, si se aplicaran restricciones
productivas de manera inadecuada con el pro-
posito de reducir emisiones, eso podria llegar a
impactar en la oferta global de alimentos”, remar-
c0 Cristian.

“Eso no implica que el agro, como el resto de los
sectores, no deba tener un plan para medir y re-
ducir su huella de carbono, ademas de encontrar
maneras de secuestrar carbono organico en aque-
llas situaciones en las cuales sea factible’, afiadio.
El director ejecutivo de CREA explicé que, preci-
samente, el agro estd mucho mejor posicionado
gue otros rubros productivos para capturar carbo-
no y compensar emisiones de GEIl provenientes
de otros sectores al tratarse de una actividad que
gestiona recursos naturales. B4

Cristian Feldkamp (izqg.) y Santiago Negri, director ejecutivo ~

y presidente de CREA, respectivamente.



El precio de la tierra

El precio de la tierra en La Pampa

Valores orientativos por zonas productivas

Zonas Aptitud Localidades USS/ha
de referencia

ZONA Agricultura e invernada Intendente Alvear, Larroudé 4500 a 5800

ZONA 2 Invernada y agricultura Realicd, Vértiz, Gral. Pico, 3500 a 4800
Quernt Quemu, Catrild

Parera, Embajader Martini, Trenel,

Invernada, agricultura Eduarde Castex, Catrilé Norte 2800 2 3800
y cria Catril Sur, La Gloria, Miguel Riglos 2400 a 3200
ZONA 4a Rancul, 5anta Rosa, Toay 1300 a 2800
Cria, recria, invernada
ZONA 4b Y agr:c;lltura Macachin, Guatraché Norte 17ER AR
1
ZONA S Criayrecria (2) Guatraché Sur, Bernasconi, 400 a 550

Gral. Acha, Victorica

ZONA 6 Cria (2) La Adela, Cuchillo-Co, 200 400

Valle Daza, El Durazno

Puelches, Limay Mahuida,
ZONA 7 Cria (2) Santa lsabel, 50a120
Algarrobo del Aguila

ZONA S Alfalfa y forestacion Colania 25 de Mayo, 1500 a 2000
EUNAR conriego (3) Casade Piedra

Nota: Estos valores son orientativos y comesponden a campos con mejoras de trabajo y extensiones representativas
para cada actividad.

(1) Campos limpios libres de monte.

(2) Campos de monte.

{3) Contiene microzonas de mayor valor.

FUENTE (zonificacion y valores): Compania Argentina de Tierras 5. A.

Ultima actualizacién: septiembre 2022
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La delicada situacién econdémica que atraviesa nuestro pais,
sumada a la elevada volatilidad de los mercados financieros
internacionales por efecto de la crisis provocada por la
pandemia, trajo aparejada una gran incertidumbre con respecto
al Tuturo inmediato del mercado inmobiliario rural,

En consecuencia, nuestras periddicas ponderaciones de valor
zonales y regionales seran provisonias hasta tanto se recuperen
las operaciones de compraventa representativas que ofrezcan
mayor clandad de los precios en el mercado.

.
. Lihuel Calel
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Antiparasitarios internos §lu

Orales Aciendel x 51 12602,6 Antidiarreicos $iu Estreplo-Pendiben x 5000000 U1 27,8
Fodlur x 51 sfc Bactroflyx 51 135055 Steclin C x 100 pastillas slc Rasddal x 50 cc 68385
Suraze oral x5 1 14344,0 Arrasa bovinos x 25| 18811,7 Diafin 2 x 20 cc 985,3 Reproduccion Shu
Cyvermn x 51 sl Curabicheras $iu Tatraslmer x 100 pastillas 20052 Enzaprost DC x 20 ce 20537
Inyectables Bactrovet Plata Aerosol x 440 cc 7583 ‘Vacunas $hu Ciclase x 20 cc 10 ds 1869,0
Hodbur % 11 104746 Curabichera Coopars liquide x 11 11084 5 Brucelosis Rosembusch 1100 ECP Estradiol x 10 ce 7187
Fosfamisol x 500 cc 55430 Cacique Pasta x 950 g GaT4 3 Mancha Gangrena y Enteroloxemia 20,3 Estradicd R.J. x 100 810,0
Ripercel F x 500 cc sfc Carencias minerales $iu Triple N { MG Neumenia ) sic Especificos §lu
Endectocidas Glypondin x 248 cc 18480 Carbunclo Sanidad G. x dosis 74 Mamyzin Miny. intram. sl
omec x 500 co 61542 Suplenul x 500 cc 92613 Bicabortogen H 164,0 Mamyzin S iny. intram_ L
Dectomax x 500 cc 181150 Gluforal MF 500 x 500 cc sle Biopoligen HS 1777 Novantel Lactancia sic
Bagomectina lorte x 500 cc 3564 2 Trivalico Ade x 250 ds 27100 Hemoglobnuria 316 MNovantel secado slc
Bavifort x 500 ce sfc Mutrekid VM x 25 ds. 17958 Bioclostngen J5 513 Antisépticas y desinfectantes §lu
Antiparasitarios externos Magnecal Plus Znc x 500 cc 19340 Rolatec J5 x ds. 1888 Cetrismon x 51 10000,0
Por aspersion Energo MAG x 250 cc 14749 Queratoconjuntivitis x ds sic

Triatix Ax 11 sfc Sales Minerales $iu Antibidticos y Sulfas $iu

Por inmersion Uramol en panes x 15 kg sl Terramicina inyect. x 500 cc 64440

Azpersin x 250 cc 35234 Tarramicina LA x 500 ce 138550

Aciendel Plus x 11 4858.8 Carminatives $iu Onitra LA % 250 cc sie

Samatox x 51 slc Bloker 80°% x 201 275218 Tylan 200 x 250 cc 674886

Cipersinx 51 263327  Rumensin bolos x unidad 36535  Micotil 300 (100 cc) 19430,0
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PASTURAS Y VERDEOS

Leguminosas Sikg
Alfalfa Haygrazer 78
Alfalfa Don Enrique 80
Alfalta EBC 90 8.0
Alfalfa Aurara T3
Trebol rojo Redgold 7.0
Trebol Blanco El Lucero 64
Lotus Cormiculatus 9.4
Lotus tenius a5
Meliotus Alba 38
Melilohus Madrid 46
Gramineas Sikg
Agropiro alargado 38
Rye Grass Anual Bisonte (4n) slc
Rye Grass Anual Rio (diploida) 24
R.G.Perenne Pastoral - Telraploide 48

v agi=4
Productos.gan

R.G. Perenne Fleurial Hibr,
Pasto ovillo Starly importado
Pasto owilc Porto

Festuca tipo Palenque
Semillas para verdeos
Avena

Centeno

Triticale

Sorga Forrajero comin
Semillas subtropicales
Brachiarias Brizanta Marandu
Brachiarias Brizanta Toledo
Brachianas Humidicola
Buffel Grass Biloela

Buffel Grass texas

Digitaria eriantha

Grama Rhodes Katambora

AEL0S,~

4.1

13,0
95
ag
75

70

Grama Rhodes Tolga sic

Grama Rhodes callide 120
Grama Rhodes Pionger sl
Panicum Colaratum 15
Gaftton Panic 36
Pasio Bordn pelleleado 85
Setaria Kazungula sl
Setaria Naruk 130
*Qrigen: Bs As siflete

RACIONES/ALIMENTOS §n
Sustituto Lacleo 552800.0
Arranque ternero guachera T9640,0
Recna ternera post guachera 666100
Alim pre parto vaca lechera T3600,0

Conc pre parlo cf sales anionicas 1696000
Alim vaca lechera prod
Conc prot 30% plvaca en prod

66540,0
861100

Desleta hiper precoz 178140,0
Destete precoz TEa40.0
Recna 16% prot. (post. destete)  §1080,0
Balanceada engorde novilla 50220,0

Concentrado prateico 30% prot.  80250,0

Afrechillo de friga 36600,0
Pellet de trigo 320000
Peliet de girasol 31%PB 478211
Pellet de girasal 26%PE 480490
Pellet de soja 41%PB 61890,3
Harina de soja 47%PB 84647,0

Pellet de cascara de scja de 12 380653

Minutolo

Bretes espina de pescado $lu
con baranda para comederos

448 6655151
B+6 8081553
B+8 1003713,2
12412 1462433.9
14+14 1646991,8
16416 1831352,2
18+18 20157638

Mambre 17/15 X 1000 m Fortin slc
Aambre 17/15 X 1000 m. San Martin ~ sic
Aambre 16/14 x 1000 m. slc
Aambre boyero AR 1.83 m . 25880,0
Alambre Galv. N* 10 x kilo. 820,0
Alambre Galv. N* & rienda x kilo. 8200
Alambre Pua Bagual, 248240
Poste quebr. de 3 m super. 8300,0
Poste quebr. de 3 m comin. 8800,0
Poste quebr. de 2.4 super. 62000
Poste quebr. 1/2 reforz 2,2m. 4150,0
Poste itin entero 2,4m. 35000
Poste itin entero 2,2m. 29500
Poste itin 1/2 ref da 2.2 m. 23500
Poste metalico 2.20 m. sic
Poste matalico 2.40 m. sic

Bretes a las par
Modelo estindar
Estandar 4
Estandar 6
Estandar 8
Estdndar 10
Estéandar 12
Modelo reforzado
Reforzado 4
Reforzado 6
Reforzado 8

Tranqueron a cngue,
Electrificador 40 km/12v.
Electri. picana 120 km 12 v.
Electrificador 40 km/220v.
Electn. picana 80 km 220 v.
Carretel electropldstico S00m.

Alslador. ajust. plvarilla hierro c/gan..

Aislador esquinero (polietilenc).

Aislador para clavar (polistileno).
Varilla plasl. nac.clalma de hiermo.

Varilla de hiefro con rula.
Varillas suspendidas 5.6.7 hilos.
Tormniquata N* B negra.
Tormiquete N* B negra.

Torniquatas dobles liana P. 58

$hu

5507008
7852604
1030086,2
1274812,0
15195402

5852897
7498025
1078102,0

12300,0
23200,0
34354,0
53622,0
343540
40265,0
230
5130
99,3
1150
28,8
6230
6150
sic
600,0
5000
13100

Reforzado 10 13322158
Reforzado 12 15861312
Comederos automaticos manuales  $/u
M-100 manual 897102
M-300 manual 105813,3
Cepo automético $iu
Cepo Mod. A 6758879
Cepo Potro Mod. G 9505432
Cepo Mod. B 3365120
Silos para almac. de granos $iu
Silo cono excen. cap.7 m” 186409.8

Trang. 3m tab.1x4 ModQ cur pay 365500
Trang. 2m tab. 1x4 Mod P anchico.  30100,0

Casilla manga d 6mt. 922600,0
Casilla d operacién d 3,8miL 1112700,0
Cepo Anchico liviano 231200,0
Puerta aparle curup parag 1,5m. 382000
Tranca adicional a manga 4 pdas.  114000,0
Embarcadero 1,7m altax 4m. 301300,0
Molino méq rueda y cola de 8° 200800,0
Molino miq rueda y cola de 107 339535,0
Torre hierro galvanizada de 27" 208416,0
Torre 10" pimalino de 8 BETI2,0
Chapa pfangue(No18)1,10x3,05. 286220
Bebedero chapa galvaniz_x 2 5m. T78504.0
Bebedero chapa galvaniz_x 5m . 108803.0
Cafio pol. negr.2” K 2 5x100m. 19348,0

Silo cono excén, cap. 18 m* 303020,8
Silo cono central cap.25 m” 4580355
Silo cono central cap. 52 m™ 7382073
Bombas estercoleras $iu
M200 T 418810,9
M-500 T 5868705
MAccesorios para crianza $hu
Estaca completa con balde 6180,9
Capas pl lemmero sin abrigo 28415
Capas pl temero con abrigo 3298,0
Jaula pl crianza de temeros BATA1 8




m Suplemento economico

Maquinaria agricola

TRACTORES ugsiu
Valtra

BF75 (75 HP) 4x4 C/3p Frutero slc
AT50 (78 HP) 434 cf3p 53647.0
A BS0 (BSHP) 4x4 s/3p 56469,0
A 890 (102 HP) 4x4 =/3p B89556,0
Ageo

BT 170 {170 HP) 4x4 163808,0
BT 180 (190 HP) 4x4 165845,0
BT 210 (180 HP) 4xd 195368,0
5203 ( 200 HP) 314843,0
Massey

MF2615 (40HF) 34760,0
MF2625 (63HP) 4X2 38482 0
ME2825 (63HP) 434 43489,0
MF2840 (B5HF) 4X2 sic
MF2640 (85HF) 4X4 sic
ME4292 434 ( 117 HP) 8B014,0
MF4287 4X4 (129 HP) B7496,0
MF4289 4X%4 (140 HP) slc
MFT350 4X4 (158 HP) 145875,0
MFT3T0 4X4 (180 HP) 163808,0
MFT 380 4X4 (200 HP) 175530,0
MF7415 4%4 (225 HP) 195368,0
MFTE20 4X4 (200 HP) sic
SEMBRADORAS $iu
Giorgi

44 lineas a 19 om 415238033
28 lineas a 18 cm 252183422

Insumos agricolass®

Herbicidas

24D 50% sal amina (M)
24 DB 100% 2x101
Aotial

Authority

Bice Pack 20420/ 5 has
Dual Gold
Flurocloridona
Clorimuron

Glifosato comun 54%
Galant LPU (M)
Metsulfuron Metil 60%

Paraquat

uss
44
00
498
350
00
155
20
00
10,0
80
00
00

Apache

Mod. 54000 5 m.

Mod. 54000 & m.

27000 20 lineas a 40 cm
27000 22 lineas a 52,5 cm
27000 16 lineas a 40 cm
27000 26 lineas a 52.5 cm
Agrometal

TX Mega /52 8 surcos a 52
TX Mega 1352 13 surcos a
TX Mega 16/52 16 surcos a
TX N Mega 952 8 surcos a !
TX N Maga 1352 13 surcos
TX N Mega 16/52 16 surcos
TX Mega 1852 18 surcos a
TX Mega 26/52 26 sUrcos a
TX N Mega 18/52 18 surcos
TX N Mega 26/52 26 surcos
COSECHADORAS
Massey

IMF 8790 4x2 350 HP c/plat.
Challenger

CH 670 (350 HP) 4 x 4 c/plal
FORRAJERAS

Class

Jaguar 980
Jaguar 960 Equipo

IMEZET (Imazetapyr 10%)
Gesagard 50

Insecticidas
Ciparmetrina 25%
Clorpirifos 45% (M)
Fighter Plus
Curasamillas
Dividend

Guapo 60% FS
Maxin Evolution
Maxim RFC
Gaucho 60% FS (M)

250816094

158023.0
28835016.0
42091301.1
253867785
474804579

18584871,5
220887201
2560162809
16121538,8
225673256
257105447
347612084
440880827
372848329
43545316.8

u$siu

B805384.0

S85800.0

sic
sic

e

0.0
11,5

84
6.5
69,0

00
0,0
56,6
440

EMBOLSADORA
Mainero
Embolsadora 2230 T0 m

PULVERIZADORAS
Tilo

Mod. Matrix

Mod. Matrix 4 x 4
Mod. Evolucion 1
Mod. Impactus

SEGADORA

Ageo
Mod 1372

CASILLARURAL
Rural Tec

RS 510

RS 660

RS 780

Fungicidas.
Amistar Xira (M)
Tharam

Allegro
Coadyuvantes
Eco Rizo Spray
Rizo Spray Extremo
Rizo Spray Integrum
Sitwet L Ag
Incculantes

Dakar 502
Rizoderma soja
Rizo Lig Top Il

190000,0
198000,0
178000,0
185000,0

55566,0

4140000,0
4580000,0
50580000

17.8
ussi
27,0
18,0
19,3
430

71
6,6
6.6

Semillas agricolas
Girasol hib. (M)

Trigo fiscalizado

Soja RR x40 kg

Sorgo grandero hib. (M)

T4

0,0
o70.0
820.0
780,0

38

ussiu
210,0
232
20
7.0



Revista CREA 1 81

COMBUSTIBLES SMr Unidad Técnica Agricola (UTA) T500,0 Volkswagen Flete 300 km 41189

Gasail (YPF)- agropecuario 2051  PICK UPS §  AmarokDC TRENDLINE 20T 00988204  Flete 450 km 54266
Mafta Premium 2721 Toyola Amarok DC COMFORTLIMNE 2. 10702826.9
Nafta siper (YPF) sic  Hiux c/d DX 2.5 dxd TDI 91150000  Amarok DC HIGHLINE 2.0 TDI 12312454.6
OTROS $  HBuxc/d SR 2.0 TDI4x4 123730000  Fletes $
Empleado Rural 107591,7  Hilux cfd SRV 3.0 TDI 4x4 116840000  Flete 100 km 1958.0

Los datos que figuran en los cuadros han sido aportados por las empresas proveedoras de productos y servicios que figuran mas abajo. Son valores de referencia y con un caricter
orientativo, ya que en #l mercado pueden encontrarse valores superiores @ inferiores a los publicades.

Empresas Consultadas:

Ins. Vet.: Campo v Asoc. 4842-5521:Aqroa.: Lartinnoven 02344452057, Rizobacter 2477-409400; Semillas: E. Bava Casal 5.4, 4886-2800.

Raciones/Alimentos: Brassicas 5A 4384-6087; Santa Sylvina 0347 1-488071; Articulos Rurales: Lago Rural 4301-6514. Maq. Agricola: Apacha 03471-471349; Valtra 4719-6072;
John Deere 0341-4718002; Giorgl 5.4 03464-483512; Agco Arg 4469-T8E3/TEE0; Agrometal 03468-4T1311; Tilo +54 341 6596581

Ins. Tambo: Minutolo 5.R.L 4241-4496; UTA: Valores provistos por contratistas.

Descubri los nuevos
beneficios exclusivos
para socios CREA




Apuntes

V

Viabilidad del riego

En el ultimo informe de la serie “Nuevos Procesos Agroindustriales, realizado por CREA y AZ
Group, se realizé el andlisis econdémico de una inversion en pivotes de riego. Para realizarlo,
se tomaron en cuenta dos regiones CREA (Sudoeste y Centro), en las cuales se evaluaron
dos alternativas: un equipo movil con 70 hectareas de cobertura (equipo 1) que con dos po-
siciones puede atender 140 hectéreas, y un equipo también movil de 120 hectareas (equipo
2) (cuadro 1).

Cuadro 1. Inversién inicial

Thpo d aquip [ Equpol | Equpoz |

Superficie (hectdreas) 10 120
Superficie regable (hectdreas) 140 240
Costo equipo (USD) 160.851 193.166
Costo total obra (USD) 130.616 166166
Costo total (USD) 291.467 359.332
Costo (USD/ha) 2.082 1.497

BB s e |
. Costooperato [ [ |
Energfa, personal, mantenimiento y reparaciones
Equipo a gasoil 1 USD/mm
Equipo eléctrico 0,63 USD/mm

Se tuvieron en cuenta los tres cultivos mas representativos (trigo/soja de segunda, maiz
y soja de primera), al tiempo que los precios utilizados en el analisis econémico fueron el
promedio de los disponibles en los ultimos tres afios para cada cultivo. En el analisis no se
contemplé la posibilidad de realizar convenios con semilleros para la produccién de hibri-
dos de maiz y girasol (que se encuentran entre 1000 y 1400 u$s/ha y podrian incrementar los
ingresos por encima de los analizados).

De acuerdo a los registros de DAT CREA, la incorporacién de riego en la regiéon Sudoeste
otorga un diferencial de rinde importante, mientras que en la regién Centro la Tasa Interna
de Retorno (TIR) de la inversion es negativa por debajo de la tasa de descuento del 7% en el
caso del equipo de 70 hectareas movil; para el equipo de 120 hectareas movil (240 hectareas
regadas) la TIR es mayor (3%), pero también se encuentra por debajo de la tasa de descuento.

Es importante tener en cuenta que, al incorporar un equipo de riego, se debe tener concien-
cia del uso del agua y del cuidado de los suelos afectados por la produccién agricola.

De acuerdo a datos del ultimo Censo CREA (2019), las empresas de la red tienen 17.167 hec-
tareas bajo riego. Las fuentes de agua mas usuales son la subterranea (57%) y la superficial
con bombeo. En tanto, el sistema mas utilizado es el riego por aspersion, que se aplica sobre
el 70% del area irrigada.
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Koppert
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tecnologias actual

No generan resistencia en los patogenos.
Respetan los microorganismos benéficos.
Potencian la produccidn cuidando el medio ambiente.

Presentan residualidad en mas de un ciclo productivo.

es Koppert koppert.arg



